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Einleitung

Vorwort

Luche Lesserun,
wher [esser,

viele Menschen haben Schulden. Diese sind
allgegenwartig, jeden Tag. Sie machen krank,
man flhlt sich schlecht, schuldig und bereut.
Dabei ist es kein Verbrechen, Schulden zu
haben.

Wie haben Sie sich verschuldet? Sind Sie als
Unternehmer gescheitert? Haben Sie Ihre
Arbeitsstelle verloren? Kommen Sie I|hren
Ratenzahlungsvereinbarungen nicht mehr nach?
Ganz egal wie, es gibt Leute, die Ihnen das
Leben schwer machen: Glaubiger.

Diese haben kein Verstandnis fir Sie und lhre
Situation. Keinesfalls wiirden die mit lhren
Forderungen runtergehen, sich auf
Ratenzahlungen vereinbaren, die |hnen noch
Geld zum Leben (brig lassen. Es ist Glaubigern
stets egal, ob Sie morgen noch Geld fir Brot
und Butter haben, ob Sie ein Dach Uber dem
Kopf haben und keine Selbstmordgedanken
fassen.

Doch so weit wollen wir es nicht kommen
lassen! Seien Sie unbesorgt, niemand wird mehr
Uber lhr Leben bestimmen. Machen Sie aus
dem ehemaligen Nachteil, dass Sie kein Geld
mehr haben, einen Vorteil. Ich versichere lhnen,
dass das geht. Statt sich das Leben von lhren
Glaubigern schwer machen zu lassen, machen
Sie jetzt Ihren Glaubigern das Leben schwer!

In diesem eBook erfahren Sie einiges zu diesem
Thema. Lesen Sie sich es ganz durch, wenn
notig, mehrmals — bis Sie alles verstanden
haben. Es ist eine Anleitung, wie Sie sich schon
bald keine Sorgen mehr machen missen,
sondern Uber die lachen, die Forderungen
gegen Sie erheben.

Ich winsche lhnen nun viel Spal® beim Lesen
und natdrlich ganz viel Erfolg in lhrem
zukunftigen und besseren Leben!

Herzlichst,

der Autor



1. Kapitel
Das Prinzip

Eines vorweg: Gesetze dirfen Sie nicht verletzten, ganz egal, was Sie planen. Umgehen Sie
Gesetze, die Sie daran hindern, lhre Ziele zu erreichen, ohne kriminell zu werden. Wie es gemacht
wird, erfahren Sie in diesem eBook.

Wenn Sie einen guten Grund haben, Ihre Schulden nicht zu zahlen, erfahren Sie jetzt, wie Sie
effektiv und richtig mit dieser Situation umgehen. Von der Moral missen Sie sich von nun an
verabschieden, aber das macht nichts: Sie selbst missen fir sich entscheiden, was richtig und
falsch ist — am Ende kommt es schlieRlich auch nur auf den Blickwinkel an, aus dem man es sieht.

So verdienen Banker ganz wunderbar an Schulden, die eigentlich nie wirklich zurlickgezahlt,
sondern nur "refinanziert" werden. Jede Bank leiht sich vereinfacht Geld gegen Minizinsen (z.B.
von lhnen lhr Sparkontoguthaben), um es dann gegen Hdchstzinsen wieder zu verleihen. Wenn
Sie lhr Sparkonto auflésen méchten, erhalten Sie in der Regel Geld ausgezahlt, das sich die Bank
kurz zuvor von einem anderen Kunden geliehen hat. Wirden aber alle Kunden gleichzeitig ihre
Guthaben bei der Bank zuriickverlangen (also Ihre Konten auflésen), ware die Bank in den
meisten Fallen gezwungen, Konkurs anzumelden. Kurz: Die Bank zahlt ihre eigene Schulden,
indem sie nel Schulden macht und sich dabei noch schéne Gewinne sichert.

Nun, Sie haben kein hohes Blrohaus in New York, London und Frankfurt, aber Sie konnen es
genauso machen. Wenn keine nelu Darlehen flieRen, wie standig bei Ihren Vorbildern (den
Banken), dann kdnnen eben Altschulden nicht zurtickgezahlt werden.

Solange Sie immer legal bleiben, kann lhnen nichts passieren. "Schulden haben" ist
schlieBlich keine Straftat!

Unterstellen wir, Sie lesen dieses eBook, weil Sie Schulden haben, die Sie nicht zu tilgen
gedenken — hdchstwahrscheinlich, weil Sie es nicht kénnen. Warum das so ist, und welche
Schulden das sind, ist inre Sache.

Wenn Sie allerdings einen wirklich guten Grund haben, nicht zu zahlen, z.B. die Forderung gegen
Sie nicht berechtigt ist, weil lhnen z.B. etwas geliefert wurde, das Sie nicht bestellt und bereits
zuriickgeschickt haben, oder eine Forderung, die auf einen nachweisbaren Fehler oder
Missverstdndnis beruht, nutzen Sie die hier aufgezeigten Tricks nicht.

Teilen Sie den selbsternannten Gldubigern mit, dass Sie nicht zahlen werden. Sollen sie doch
mahnen und klagen. Wird tatsdchlich wider Erwarten ein Mahnverfahren angestrengt, schalten Sie
einen Anwalt ein. Die Kosten stellen Sie Ihren Glaubigern natiirlich voll in Rechnung. Spétens vor
Gericht klart sich das "Missverstdndnis” dann auf. Sie miissen nicht persénlich vor Gericht
erscheinen. Schicken Sie Ihren Anwalt.

Dieses eBook ist fir diejenigen Schuldner geschrieben, die ganz genau wissen, dass sie eigentlich
keinen juristischen Grund haben, die Schulden nicht zu tilgen. Ihnen bleibt nur eine Mdglichkeit:

Sie miissen voll auf Zeit spielen.

Die einzige Moglichkeit als Anfanger gegen einen erfahrenen Profi im Schach zu gewinnen, ist es,
nicht, oder nur extrem langsam zu setzen, und zu hoffen, der Profi verliert inzwischen die Geduld,
stirbt an einem Herzinfarkt oder beendet das Spiel aus Langeweile nicht. In allen Fallen haben Sie
gewonnen. Ein einfaches Beispiel, das sich leicht auf die Situation eines Schuldners Ubertragen
lasst.



Je langer ist lhnen gelingt, Ihre Schulden nicht zu zahlen, desto naher sind Sie dem Ziel,
Uberhaupt nicht mehr zahlen zu mussen. Als Schuldner missen Sie solange verzégern wie nur
moglich, wahrend der Glaubiger immer wieder versuchen wird, Verzégerungen abzukiirzen.

In einigen Fallen gewinnen Sie so bereits nach einem kurzen Spiel: Dem Glaubiger reicht es
einfach. Er hat besseres zu tun, als seine Zeit mit Mahnverfahren und Prozessen zu
verschwenden, um nachher nur ein ins Nichts vollstreckbares Urteil zu erhalten. Oder Ihre Akte
geht verloren, Sachbearbeiter wechseln und interessieren sich nur fir ihre eigenen Falle, der
Glaubiger stirbt oder geht in den Konkurs etc. pp.: Zeit heilt alle Wunden.

Oder Sie erreichen ein Unentschieden: Der Glaubiger erkennt schliel3lich seine Situation und ist zu
einem Vergleich bereit. Sie sind |hre Schulden los, wenn Sie z.B. 50% des urspringlichen
Betrages zahlen. Sind Sie juristisch nicht erreichbar, z.B. im Ausland, sind auch Vergleiche fir
10% moglich. Was kaum jemand weil’: Selbst das deutsche Finanzamt ist zu derartigen
Vergleichen bereit, wenn der Schuldner sich im Ausland befindet, und so nicht mehr
juristisch unter Druck gesetzt werden kann.

Sie kénnen lhrem Glaubiger beispielsweise gleich ein Vergleichsangebot schicken, am besten
Uber eine Auslandsanschrift, um bereits einen exotischen juristisch unerreichbaren Standort zu
suggerieren. Wie ware es z.B. mit den Seychellen?

Dazu mussen Sie selbstverstandlich nicht ins Ausland reisen. Eine Auslandsanschrift, die lhre Post
entgegennimmt und weiterleitet, reicht. Sie missen nur einen Maildropservice suchen, einfach im
Internet Uber eine Suchmaschine (z.B. www.google.de).

Kein rationaler Geschaftsmann lasst sich auf einen Kampf ein, den er nicht gewinnen kann. Eine
Postkarte aus den Tropen mit einem netten Grufl3 wie: "Habe beschlossen, mich die nédchsten
Monate hier selbst zu verwirklichen. Kann den Stress gesundheitlich nicht mehr ertragen. Werde
Angelegenheit bei meiner Riickkehr kldren. Vielen Dank fiir Ihr Verstdndnis" ist bereits ein erster
Hinweis auf den kommenden K.O.-Schlag. Der Glaubiger erkennt: Besser 10% als tberhaupt kein
Geld.

Auf den Punkt gebracht: Sie diurfen sich nicht einschiichtern lassen. Der Glaubiger muf
zermUrbt werden. Sie missen ihn langsam aushungern. Nur dann versteht er, dass ihm keine
Chancen bleiben, trotz Forderung, Anwalt und Gericht. Viele irrationale Glaubiger wollen das erst
nicht einsehen. Schachprofis brechen ein auswegloses Spiel ab, Amateure versuchen dagegen
verzweifelt, doch noch zu gewinnen, doch gewinnen schlie3lich besonders hoch.

Viele Glaubiger handeln emotional und sind deswegen Amateure. Wut und Rachsucht missen erst
abklingen. Mit einem kuhlen Kopf lasst sich die ausweglose Situation schnell erkennen.

Bleiben Sie trotz allem realistisch: Hin und wieder laden Sie einen Treffer und sind |hre Schulden
sofort los. In der Regel missen Sie jedoch einen langeren Kampf durchstehen. Je langer Sie im
Ring bleiben, desto gréRer sind lhre Chancen. Vielleicht zahlen Sie irgendwann auch einmal, einen
kleinen Teil, wenn Sie dann noch Geld haben. Doch dazu spater mehr.

Zunachst mussen Sie die Regeln dieses Spiels kennen lernen:

1. So langsam wie mdglich und nur so schnell wie nétig spielen.

2. Immer schén freundlich und vor allem legal bleiben.



Hier einige Verzégerungstaktiken, die Sie unbedingt einhalten sollten:

- Sie dirfen niemals telefonisch direkt erreichbar sein. Missverstandnisse lassen sich im Gesprach
zu schnell klaren, Unklarheiten hinterfragen. Wenn Sie eine Sekretérin haben, sind Sie nie zu
erreichen. Sollten Sie keine Sekretarin haben, aber auf ein Telefon angewiesen sein, schalten Sie
den Anrufbeantworter ein, oder noch besser, legen Sie |lhr Fax auf den Telefonanschluss und
besorgen Sie sich anonym ein Handy mit netir Nummer oder ein Voicemail. Ist kein Telefon mehr
notig: Vergessen Sie einfach die Telefonrechnung zu zahlen, es wird dann automatisch
abgeschaltet.

- Sollte Sie ein Glaubiger trotzdem einmal telefonisch oder personlich antreffen, verweigern Sie
freundlich jede Stellungnahme mit einem Hinweis auf Ihren Anwalt: "Ich wiirde das Ganze gerne
schnell aufkldren, aber mein Anwalt hat mich dringend vor miindlichen Absprachen gewarnt, da
diese vor Gericht oft nicht mehr nachweisbar sind. Wir wiirden den Fall durch unser Gespréch und
einem so immer mdéglichen spéteren Disput, wer was wann angeblich gesagt hat, und was nicht,
nur noch mehr verkomplizieren. Und das ist doch nicht in unserem Interesse. Ich muss das
Gespréch daher hier bereits abbrechen. Danke fiir Ihren Anruf”. Ob Sie einen Anwalt haben oder
nicht, ist zweitrangig, da Ihnen ein guter Anwalt ahnliches raten wirde.

- Korrespondieren Sie grundsatzlich nur Uber ein Postfach oder Uber ein Maildrop/Buroservice
(siehe weiter vorn). lhr Glaubiger muss nicht unbedingt wissen, wo Sie sich derzeit aufhalten.

- Reagieren Sie auf Schreiben lhrer Glaubiger erst zum letztmdglichen Zeitpunkt, aber immer noch
punktlich genug, um keine offiziellen Fristen zu verletzen. Sind keine Fristen gesetzt, macht es
keinen Unterschied, ob Sie die Briefe in einer Woche oder in einem Monat beantworten. Sie sind
eben nicht so schnell.

- Verletzen Sie keine juristisch relevanten Fristen (Einspruchsfristen etc.). Wenn Ihr Einspruch am
30. beim Gericht sein muss, sollte er auch am 30. beim Gericht sein, aber auch nicht vor dem 29.!

- Antworten Sie niemals direkt. Machen Sie es wie die Politiker. Weichen Sie aus, verschleiern,
abstrahieren, verwirren Sie und flllen Sie lange Seiten mit |hren Stellungnahmen. Warum?
Irgendjemand muss sich schliellich mit lhrem Blabla beschaftigen, Unklarheiten hinterfragen,
mogliche Missverstandnisse aufklaren, lhnen folglich nochmals schreiben. Sie antworten wieder
wie oben, ausweichend, kompliziert, chaotisch. Das ist eben lhr Schreibstil, sorry... Aber damit
gewinnen Sie Zeit und machen lhrem Glaubiger Arbeit.



Warum Sie immer freundlich bleiben mUiissen:

Wie fast Uberall, ist es immer das Beste ruhig zu bleiben. Soll |hr Gegeniber doch die
Beherrschung verlieren, gilt es: "Wer schreit, hat immer Unrecht!"

Als Schuldner ist Freundlichkeit nicht nur der gute Umgangston, sondern Imperativ, denn: Je
freundlicher Sie sich verhalten (aber trotzdem keinen Pfennig zahlen), desto aggressiver wird der
Glaubiger. Wer aggressiv wird, handelt nicht mehr rational und macht Fehler. Diese Fehler kénnen
Sie nutzen.

Ihre Korrespondenz sollte daher immer einen Hinweis auf "lhren guten Willen" enthalten. Wollen
Sie |hren Glaubiger wirklich zur Weisglut bringen, macht sich nach 38 Monaten
Verzdgerungstaktik, Hin und Her, Blabla und Chaos etc. auch ein Satz wie "so méchte ich
unbedingt hervorheben, dass ich keinesfalls den Eindruck hinterlassen méchte, die Angelegenheit
zu verzdégern. Ich méchte nichts dringender, als das Missverstdndnis endlich aufzukldren und so
schnell wie méglich zu einem fiir beide Parteien akzeptablen Abschluss zu bringen."

Logisch: Der Glaubiger oder sein Sachbearbeiter muss erst wieder ermitteln, um welches
"Missverstandnis" Sie sich hier beziehen, da Sie leider versehentlich einen Bezug vergessen
haben...

Auch sehr freundlich ist es nach Monaten der Verzégerung héflich darauf hinzuweisen: "Ich
mdchte die Angelegenheit endlich zu einem Abschluss bringen, und bitte Sie, mir ein akzeptables
Vergleichsangebot zu machen". Der Glaubiger atmet auf. Endlich Licht am Ende des Tunnels.
Wenn er dann ein akzeptables Angebot schickt, z.B. 50%, retournieren Sie das Original mit dem
handschriftlichen Hinweis "Das ist doch sicher nicht erst gemeint" nach den Ublichen Wochen
"Bedenkzeit". Eine Kopie bleibt in Ihren Unterlagen.

Ihr Glaubiger begeht jetzt wahrscheinlich seinen ersten Fehler: Er nimmt die Sache persoénlich. Er
fuhlt sich personlich angegriffen, verar...t. Er schreit nach Rache. Er verflucht Sie. Unter
Umstanden schreibt er einen emotionsgeladenen Brief, in dem er Sie beleidigt, eine Straftat
unterstellt, nétigt etc. Dies gibt lhnen tolle Munition fir einen Gegenangriff mit eventiller
Schadensersatzforderung, die juristisch natirlich nicht haltbar ist, aber wieder Verwirrung stiftet
und Zeit gewinnt, z.B.. "Wenn ich Ihre Forderung von Euro 55.000 gegen meinem
Schadenersatzanspruch von Euro 60.000 wegen Beleidigung und Nétigung lhres Mitarbeiters
Herrn Miiller vom soundsovielten gutwillig aufrechne, schulden Sie mir Euro 5.000. Ich schulde
lhnen nichts. Wenn Sie diesen Betrag innerhalb von 14 begleichen, betrachte ich die
Angelegenheit als erledigt.”

Ein derartiges Schreiben, dem natirlich noch Rechnung, Erinnerungsschreiben und Mahnungen
Uber Euro 60.000 plus Gebuhren folgen, wird das jeder Sachbearbeiter zunachst an die
Rechtsabteilung weiterleiten, die wiederum erst Mitarbeiter Muller zur Sache befragen muss, der
vielleicht gerade Urlaub ist, um erst dann entsprechend antworten zu kénnen. Die Rechtsabteilung
wird natirlich Ihre Schadenersatzforderung fur nichtig erklaren. Das sichert Ihnen die Moglichkeit,
zu protestieren und sich nun ausgiebig wegen der "Straftaten von Herrn Miller" zu streiten, die
zunéchst geklart werden miissen, bevor sich weiter mit der anderen Angelegenheit (lhren
Schulden) befasst werden kann..... Alleine die schlechte Kinderstube von Herrn Miiller diirfte lhnen
so weitere sechs bis acht Monate Zeitgewinn sichern.



2. Kapitel

Schulden und Straftat

Keine Sorge: Wegen Schulden geht heutzutage niemand mehr in den Bau. Schuldner sein ist kein
Straftatbestand. Solange lhnen kein Konkurs oder eine personliche Zahlungsunfahigkeit droht,
kann Ihnen nichts passieren. Selbst dann kénnen Sie nur einen Straftatbestand erfillen, wenn Sie:

1. einen Meineid leisten oder eine Falsche Versicherung an Eides Statt ("Offenbarungseid")
abgeben

oder

2. bei Uberschuldung oder bei drohender oder eingetretener Zahlungsunfahigkeit / Konkurs
Vermdgenswerte beiseite schaffen oder verheimlichen.

Wenn Sie nur liigen, z.B. dass Sie nicht zahlen kénnen, weil die Oma krank ist, obwohl Sie keine
Oma mehr haben, ist das nicht strafbar. Wenn Sie dagegen falsche Angaben gemacht haben, als
Sie das Darlehen beantragt haben, ist das Betrug, hier Kreditbetrug, und selbstverstandlich
strafbar. Auch ist es strafbar, wenn Sie zur Eidesstattlichen Versicherung gezwungen werden und
in dieser angeben, Uber kein Vermdgen zu verfigen, obwohl auf den Cayman Inseln ein paar
Hunderttausender auf Sie warten.

Nicht strafbar ist es, Vermégenswerte beliebig abzusichern, zu Ubertragen, zu verkaufen und zu
verschenken, auch auf auslandische Firmen oder lhre Frau, wenn es lhrem Unternehmen oder
Ihnen noch finanziell gut geht. Erst, wenn Sie Kenntnis von lhrer (drohenden) Zahlungsunfahigkeit
haben, dirfen Sie kein Vermbgen mehr verschieben.

In jedem Fall gilt: Um Sie strafrechtlich verurteilen zu kénnen, muss Ihnen eine Straftat bewiesen
werden, d.h. es muss bewiesen werden, dass Sie von lhrem drohenden Konkurs wussten, als Sie
Ihr Vermogen verschoben haben. Ein Verdacht reicht (bisher noch) nicht aus (dazu spater mehr).

Aulerdem missen Sie sich noch in dem Rechtsbereich befinden, fir den das Gericht zustandig ist
(z.B. Deutschland). Wenn Sie |hr Vermobgen schnell in die Schweiz verschieben, es hier in
Tafelpapiere drehen, die Dokumente in den Bahamas im Safe verstecken, um dann in der Karibik
Sonne, Strand und sufe Senoritas zu genielen, sind Sie nicht mehr greifbar. Das Vermdgen ist -
genau wie Sie - verschwunden.

Um jetzt eine Straftat zu unterstellen, misste Ihnen bewiesen werden, dass Sie vom drohenden
Konkurs wussten, und nicht nur "genug von dem ganzen Stress" hatten. Dies ist aber solange
unmadglich, wie Sie nicht zur Sache vernommen werden kdénnen, oder entsprechende Dokumente
gefunden werden. Sie koénnen aber nicht vernommen werden, wenn Sie sich nicht im
Rechtsbereich aufhalten. Und: Sie kénnen nicht gezwungen werden, in den Rechtsbereich
zurlickzukehren, solange keine ernsthafte Straftat bewiesen werden kann und ein
Auslieferungsabkommen existiert (auch hierzu spater mehr).

Wie Sie es auch drehen, es gilt immer:

Je groBer der Zeitraum zwischen Vermégensabsicherung und Konkurs,
desto weniger wirksam lasst sich eine Straftat unterstellen.

Sie missen also zunachst Zeit gewinnen. Und darum geht es detailliert im nachsten Kapitel.



3. Kapitel
Zeit gewinnen

Beim Schach hat Ihr Gegner mehrere Eréffnungsmoglichkeiten. Einem Glaubiger bleibt dagegen
nur ein Zug: Er muss und wird Sie direkt zur Zahlung auffordern. Anhangig davon, wie lange Sie
seine Rechnungen schon missachtet haben, ist die Aufforderung noch freundlich, bestimmt
sachlich oder bereits am Rande der Hysterie.

Spatestens jetzt muss jeder personliche Kontakt unmdglich gemacht werden (siehe vorne). Sie
sind grundsatzlich nur schriftlich zu erreichen.

Gleichzeitig darf die Zahlungsaufforderung nicht einfach ignoriert werden. Spatestens nach der
ersten "Erinnerung" an die Rechnung vom soundsovielten muss lhre Strategie einsetzen. Wenn
Sie ihn einfach ignorieren, werden Sie quasi automatisch mit einem gerichtlichen Mahnverfahren
konfrontiert (das Sie nicht gewinnen kénnen, da |hnen ein juristischer Grund fehlt). Ein
Mahnverfahren fihrt das Spiel zu schnell zum Verlust. Es muss daher mdoglichst lange
herausgezogert werden. Naturlich gibt es aber auch Méglichkeiten, sich vor einem Mahnverfahren
zu schitzen, indem Sie die Zustellung des geflirchteten blaliin Briefes unmoglich machen (dazu
spater mehr).

Lange bevor es also zu einem gerichtlichen Mahnverfahren kommen kann, setzt Ihre Strategie an.
Sie besteht aus vier wichtigen Teilstrategien:

- abstreiten
- verwirren
- versprechen

- Ratenzahlung

Abstreiten: Sollte Sie einen juristisch fundierten Grund haben, nicht zahlen zu missen, und sollte
er noch so wage sein, ist der Zeitpunkt gekommen, ihn zu formulieren. Die Ublichen "Einreden"
sind z.B. der Hinweis auf einen Mangel, den Sie auch (fernmundlich) erwahnt hatten, der aber nie
behoben worden ist (Produkt A nie bestellt, sondern Produkt B, Produkt wegen blabla nicht zu
gebrauchen, bestellte Lieferung nie erhalten, Werbung verspricht etwas ganz anderes etc.). In
jedem Fall hatten Sie bereits (fernmundlich) um Richtigstellung gebeten. Nichts ist passiert und Sie
werden langsam salir. Die Schmerzgrenze ist erreicht. Ihnen reicht es jetzt aber wirklich. Was fiir
eine Unverschémtheit.... Eine Zahlung, wenn (lberhaupt rechtens, ist erst nach der Losung des
Problems maglich.

Verwirren: Da Sie eigentlich keinen echten Grund haben, nicht zu zahlen, fihrt Ihre freundliche
Einrede beim Glaubiger bereits zur Verwirrung. Er muss sich mit der Angelegenheit befassen,
Unterlagen Uberprifen, Arbeit investieren. Das kostet Zeit. Solange |Ihr Glaubiger keine Stellung zu
Ihrer Einrede genommen hat, retournieren Sie seine "Erinnerungsschreiben" mit dem Hinweis auf
Ihre Einrede. Sollte der Glaubiger lhre Einrede dann als unbegrindet zuriickweisen, kénnen Sie
diese "Absage" in Frage stellen und sich so schon weiter streiten. Jede "Erinnerung" wird so bis
"zur Klarung der Angelegenheit” mit einem handschriftlich "siehe mein Schreiben vom XY"
kommentarlos retourniert.

Hierzu gehdrt es natlrlich auch, auf Schreiben zu verweisen, die Gberhaupt nicht existieren. Der
Glaubiger sucht so verzweifelt nach dem "Schreiben vom 12.12.", obwohl Sie dieses nie
geschrieben haben. Er muss Ihnen wiederum mitteilen, dass ein Schreiben vom 12.12. nicht
existiert. Sie koénnten dann behaupten, er misse das Schreiben wohl verloren haben. Kein



Wunder, dass in diesem Chaos nicht klar zu erkennen ist, wie sehr Sie doch im Recht sind.
Wochen spater entschuldigen Sie sich dann mit einem "Entschulden Sie bitte, mein Schreiben vom
XY bezog sich nicht auf das vom 12.12., sondern auf die Korrespondenz vom 10.12.". Das
Schreiben vom 10.12. existiert dabei tatsachlich, hat aber mit der Angelegenheit nichts zu tun...

Profis berufen sich so auch auf "Einschreiben", die nicht existieren oder per normaler Post
ausgeliefert worden sind. Wenn der Glaubiger behauptet, kein Einschreiben erhalten zu haben,
muissen zunachst angebliche "Nachforschungsantrage" gestellt werden, die sich wiederum
Wochen hinziehen.

Echte Einschreibequittungen, die zu tatsachlichen Nachforschungsauftragen der Post fihren,
lassen sich beschaffen, indem entweder leere oder "versehentlich" falsch adressierte Umschlage
verschickt werden. Wenn Sie die Einschreibequittung vorab selber ausfillen, fallt glicklicherweise
kaum einem Postbeamten ein "versehentlich" eingeschlichener Schreibfehler (z.B. falsche
Hausnummer, falsche Postleitzahl) in der Anschrift auf. Das Einschreiben wird lhnen als
"unzustellbar" zuriickgeschickt. Sie haben aber trotzdem eine "offizielle Einschreibenquittung als
Beweis". Oder |hre "Einschreiben" enthalten Kopien bereits erhaltener Korrespondenz, in keinem
Fall aber den "Einschreibebrief vom 12.12.", auf den Sie sich standig beziehen. Logisch, nach
einigen Monaten folgt immer |hre Entschuldigung und Richtigstellung. "Entschulden Sie, das
Original war zwischen meine psychiatrischen Gutachten gerutscht und wurde erst jetzt bei meinem
letzten Besuch in der Klinik wieder entdeckt".

Auch effektiv ist es, sich auf besondere Vereinbarungen mit einem Angestellten der Glaubigerfirma
zu berufen, der entweder nie oder nicht mehr fir die Firma arbeitet. Sie kénnen sich so z.B. auf die
Zusage von Geschéftsfiihrungsassistent Dr. Mahlberg beziehen, der lhnen doch ein Zahlungsziel
von 36 Monaten zugesichert hatte. |hr Glaubiger muss wieder ermitteln, ob, wann und wo Dr.
Mahlberg tatig war. Wenn er Sie um eine Kopie dieser Zusage bittet, kontern Sie mit einem "Sie
wissen ganz genau, um was es sich handelt". Naturlich stellen Sie dann ggf. nach Wochen und
"nach erneuter Durchsicht lhrer Unterlagen" wieder fest, dass der erwahnte Mahlberg tatsachlich
fur eine andere Firma tatig war, und Sie irrtimlich die Vereinbarungen verwechselt hatten (siehe
"Die Schwachen der Groflunternehmen" - folgt).

Wenn |hr Glaubiger noch immer weiterspielen, aber nicht mehr nach lhrer Pfeife tanzen médchte
mochte, wird es Zeit fur Versprechungen.

Versprechen schaffen Hoffnung. Hoffnung bedeutet Zeitgewinn. Solange der Glaubiger noch die
lllusion hat, doch noch an sein Geld zu kommen, wird er auf gerichtliche Ma3nahmen verzichten.
Denn die kosten ihm erst einmal wieder Geld, das lhnen zwar in Rechnung gestellt wird, was aber
nur wenig bringt, wenn Sie Rechnungen nicht zahlen. Sie muissen diese lllusion erhalten.
Erkennen Sie lhre (obigen) Irrtimer an, bitten Sie freundlich um Entschuldigung. Schreiben Sie,
wie Sie bald wieder zu Geld kommen werden, und wie Sie ihn dann sofort zahlen werden - mit
einem Bonus als Danke Schén flir das gezeigte Verstdndnis. Alles nur eine Frage der Zeit (na,
logisch!). Nur jetzt, jetzt im Moment fehlt Thnen eben die Liquiditat. Wie gerne wirden Sie die
Angelegenheit endlich zu Ende bringen und alle Anspriche befriedigen...

Ratenzahlung: Wenn auch |hre leeren Versprechungen nicht mehr ziehen, machen Sie ihm ein
freiwilliges Angebot, um lhren guten Willen unter Beweis zu stellen: Schreiben Sie ihm, warum Sie
zahlen wollen, aber im Moment nicht konnen, aber wirklich bemuiht sind, zu zahlen. Die alte Leier.
Aber: Jetzt kbnnten Sie die Rechnung in Raten zahlen, z.B. Euro 20 pro Monat. Legen Sie lhrem
Schreiben die erste Rate unaufgefordert bei.

Ihr Glaubiger wird jetzt extra kritisch auf die versprochene zweite Rate warten. Sie schicken Sie
ihm punktlich. Genau so die dritte oder vierte. Sie kaufen sich flr Euro 20 je einen Monat Zeit. Zeit,
die Sie - wie noch im Kapitel Konkurs genau erklart - dringend bendétigen. Nicht umsonst heifit es:
Zeit ist Geld. Euro 20 flr einen Monat. Unter Umstanden lasst sich aus der de facto akzeptierten
Ratenzahlung ein Anspruch lhrerseits auf die Ratenzahlung ableiten, das heil3t der Glaubiger kann
nicht mehr das gesamte Schuldenvolumen einklagen, sondern nur noch Uberféallige Raten.
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Aber Sie sind nicht so. Sie mdchten Uberhaupt nicht zahlen. Okay, Sie zahlen drei Raten plnktlich.
Die vierte kommt verspatet, die flinfte noch spater und die sechste bleibt ganz aus. Sie haben so
wieder Zeit, um auf das freundliche Erinnerungsschreiben zu warten, um sich dann wieder zu
entschuldigen und eine weitere Rate beizulegen. Bald weil} niemand mehr, wann welche Rate
gezahlt wurde. Sie kénnten z.B. behaupten, nicht zwei, sondern nur eine Rate im Rickstand zu
sein (siehe: Verwirrung). Wenn Ihnen die Rate dann zu hoch sein sollte, kdnnten Sie den
Glaubiger ggf. auf die Halfte runterhandeln. "10 Euro, aber garantiert plinktlich..."

Wie oben schon angedeutet, ist der Glaubiger unter Umstanden sogar zufrieden, wenn Sie
punktlich lhre Raten zahlen. Wenn es sich lohnt (Zeitgewinn), zahlen Sie diese Raten punktlich.
Dies ist insbesondere bei Bankschulden fast immer der Fall. Warum Banken eigentlich nicht an der
schnellen Tilgung lhrer Schulden interessiert sind, sondern an mdglichst vielen Ratenzahlungen,
lesen Sie im folgenden Exkurs, dem 10. Kapitel: ,Das Geheimnis der Banken®.
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4. Kapitel
Das Geheimnis der Banken

Wenn Sie denken, Banken sind vor allem daran interessiert, Darlehen getilgt zu bekommen, also
ihre Schulden zu kassieren, irren Sie sich. Wenn die Bank lhre Schulden kassiert hat, und lhre
Aulenstande somit getilgt sind, macht die Bank kein Geschaft mehr. Es muss ein nelis Darlehen
"verkauft" werden, das heif3t nel kreditwirdige Schuldner missen gefunden, nel Antrage missen
gepruft werden etc., denn nur, wenn die Bank auch hochverzinsliche Darlehen vergibt, macht sie
Gewinn.

Die Bank ist daher vielmehr daran interessiert, bereits platzierte Darlehen mdglichst lange zu
strecken, selbstverstandlich immer unter der Berechnung von Zinsen, Strafzinsen etc. Das beste
Beispiel sind Kreditkarten, die standig alte Schulden unter Hoéchstzinsen und Zinseszinsen
mitschleppen: Die vereinbarten monatlichen Tilgungsraten reduzieren kaum mehr das
Schuldenvolumen.

Wichtig ist nur, dass das Darlehen regelmaRig verzinst und getilgt wird, es sich also um ein
"performing"-Darlehen handelt, der Kredit "gut" ist, im Gegensatz zu einem "non-performing"-
Darlehen. Ein "non-performing"-Darlehen ist ein Darlehen, bei dem kaum noch Aussicht auf
Tilgung besteht. Es wird zwar weiterhin verzinst, aber da keine Zahlungen mehr flie3en, muss es
als "non performing" gewertet werden.

Der Unterschied zwischen "performing” und "non-performing" ist das grof’e Geheimnis der Bank.
Der Schuldner soll diesen Unterschied nach Mdglichkeit nicht kennen. Sind die Hintergrinde
einmal bekannt, kénnen sie von Ihnen und anderen Bankkunden riicksichtslos ausgenutzt werden.

Hier sind sie:

Eine Bank leiht sich stdndig Geld vom Kunden (sie nennt es nur anders). Das sind lhre
Kontoguthaben, Sparbriefe und Festgelder etc., eben lhr Vermdgen bei der Bank. Da Sie dieses
Vermdgen der Bank zur Verfligung stellen, erhalten Sie Zinsen, Renditen, Kursgewinne etc.

Die Bank nutzt diese Vermdgenswerte, insbesondere lhre Guthaben, und verleiht sie
hochverzinslich als "Darlehen" an Dritte oder investiert sie. Die Zinsdifferenz zwischen lhren
Guthabenzinsen und den Darlehenzinsen (in der Regel 2-3%) ist der Gewinn der Bank.

Banken dirfen nun abhangig von Ortlichen Bankgesetzen ein Mehrfaches (i.d.R. das funf bis
sechsfache) der "eigenen" Vermogenswerte (hierzu gehdren auch lhre Guthaben bei der Bank) als
Darlehen ausgeben. Die Differenz leiht sich die Bank selber preiswert von anderen Banken oder
der Zentralbank. Je mehr Vermoégenswerte die Bank gegeniber anderen Banken und der
Zentralbank vorweisen kann, desto mehr Geld kann sie somit hochverzinslich verleihen. Je mehr
sie verleiht, desto grof3er ist der Gewinn.

Und jetzt wird es interessant:

1.) Solange |hr Darlehen als "performing" gewertet werden kann, ist das Darlehen als Forderung
ein Vermogenswert. Und wie oben gesehen, konnen Vermogenswerte, insbesondere
Forderungen, beliehen werden, d.h. Ihr Darlehen kann refinanziert werden, die Bank bekommt
weitere Liquiditat, die sie telr verleihen kann.

2.) Sobald Sie Ihr Darlehen nicht mehr tilgen (kdnnen), und das auch noch schriftlich bestatigen, ist
das Darlehen "non-performing”, d.h. kein Vermogenswert mehr, eine wahrscheinlich "nicht mehr
eintreibbare" Forderung, die nicht mehr hoch beliehen werden kann. Selbstverstandlich ist die
Bank nicht alleine von I|hrem Darlehen abhangig. Aber |hr Darlehen ist Teil eines
Darlehenportefeuilles (Paket). Der Wert dieses Portefeuille ist abhdngig vom Wert der einzelnen
Darlehen. Je mehr Darlehen also von "performing" nach "non-performing" abrutschen, desto
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geringer ist der Wert des Darlehenportefeuille, und damit der Vermégenswert der Bank.

3.) Sollten Sie Konkurs anmelden, und uber keine Sicherheiten verfligen, kann das Darlehen also
ganz sicher nicht mehr getilgt werden, muss es die Bank als Verlust abschreiben, d.h. es reduziert
die anderen Vermdgenswerte, und damit die Basis der Bank, sich selber preiswert Geld zu leihen,
um dieses mit Gewinn zu verleihen.

Daraus folgt: Die Bank ist vor allem daran interessiert, dass |hr Darlehen weiterhin als "performing"
gewertet werden kann, es also getilgt und verzinst wird. Die Hbéhe der Tilgung ist eigentlich
nebensachlich.

Nicht umsonst erhalten z.B. Grosschuldner und Dritte Welt Nationen immer wieder frische
Darlehen, meistens nur, um alte Darlehen zu tilgen und weiterhin regelmaRig verzinsen zu kénnen.
Wirden die Schuldner keine frische Liquiditat erhalten (in der Regel Stelreinnahmen der
Industrienationen, die grofiziigig vom Internationalen Wahrungsfonds verteilt werden, oder
Einnahmen aus de facto wertlosen Anleihen, die an naive Kapitalanleger verscherbelt werden)
bricht das Kartenhaus voller heier Luft zusammen. Alle Forderungen mussten plétzlich als Verlust
abgeschrieben werden. Diese Verluste wirden wiederum zu einem Konkurs der kreditgebenden
Banken und somit zu zahlreichen Folgekonkursen fiihren. Wie heif3t es so schon:

Wenn Du der Bank Euro 1.000.000 schuldest,
gehorst Du der Bank.
Wenn Du der Bank allerdings Euro 100.000.000 schuldest,
kontrollierst Du die Bank

(mit anderen Worten: bekommst immer wieder frische Liquiditat)

Solange Sie auch nur einen geringen Betrag tilgen, ist die Bank daher insgeheim zufrieden
(obwohl sie offiziell immer héhere Raten verlangen wird). lhre Schulden wachsen zwar in der
Zinseszinsspirale auf eine unglaubliche Héhe an, aber was stort es Sie ? - Sie haben ohnehin
keine Hoffnung, lhre Schulden jemals vollstandig tilgen zu kénnen.

Wenn Sie eine Eidesstattliche Versicherung noch schetin, lhnen aber lhre monatlichen Raten zu
hoch erscheinen, schreiben Sie |hrer Bank. Erklaren Sie, dass Sie im Moment nicht in der Lage
sind, diese Raten plnktlich zahlen zu kénnen, und so keine andere Mdglichkeit sehen, als eine
Eidesstattliche Versicherung abzulegen, sprich: Die Schulden mit einem Schlag loszuwerden und
die Bank im Regen stehen zu lassen. Diesen Gedanken schreiben Sie natirlich nicht. Sie deuten
die EV an, weisen dann aber daraufhin, dass Sie durchaus in der Lage sind, weiterhin jeden Monat
z.B. Euro 10 abzuzahlen, auch, um keinen Zweifel an lhrem guten Willen aufkommen zu lassen.

Die Bank weild natlrlich nicht, dass Sie wissen, dass das Darlehen selbst mit Euro 10 - Rate im
Monat unter Umstanden noch immer "performing" sein kann, die Euro 10 Rate also in jedem Fall
genau dem Interesse der Bank entspricht, wahrend eine Eidesstattliche Versicherung fur die Bank
nur Chaos und Verlust bedeutet, und so, wenn das Volumen hoch genug ist, zu Karrierestop und
Entlassungen der verantwortlichen Angestellten. Die Bank wird sich also nach einigen Wochen
hin- und her auf die niedrige Rate einlassen.

Diese Rate zahlen Sie solange sie kbnnen/mdchten. Gelegentliche Anfragen der Bank kénnen Sie
freundlich mit dem Hinweis beantworten, schon mehr zahlen zu wollen, aber im Moment nicht zu
kdénnen. Sie glauben schon, dass es in der Zukunft besser wird etc. In keinem Fall durfen Sie hier
aber konkret werden oder etwa ein Datum nennen, auf das man Sie spater festnageln kann. Immer
schon freundlich Wischi-Waschi.

Wenn Sie uber keine Sicherheiten verfliigen, kénnen Sie dieses Spielchen bis in alle Ewigkeit

weiterspielen. Die Bank hat keine andere Mdglichkeit als hoffnungsvoll zu warten. Eine
Eidesstattliche Versicherung lhrerseits ist ein Verlust fir die Bank. lhre (geringen) Ratenzahlungen
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erhalten dagegen die lllusion, dass die Darlehensforderung gegen Sie weiterhin ein
Vermogenswert fur die Bank ist.

Wenn Sie dagegen Uber Sicherheiten und andere Vermdgenswerte verfigen, nitzen Ihnen lhre
Drohungen nicht viel. Die Bank wird beim ersten Verdacht auf eine Zahlungskrise versuchen, so
schnell wie mdglich eine Zwangsvollstreckung einzuleiten.

Leider sind viele Bankangestellte keine rationalen Menschen. Wahrend das obere Management
selbstverstandlich das Geheimnis kennt und "gutglaubig" zur Refinanzierung nutzt ("wir konnten
schlief3lich nicht wissen, dass der Schuldner kurz vor dem Konkurs stand"), sind untere Chargen
oft ignorant. Das obere Management kann schlecht kleine Filialleiter und andere Angestellte auf
die "gutglaubige" Refinanzierungspraxis der Spitze hinweisen, und so mehr oder weniger einen
Betrug eingestehen (schlechte Forderungen werden als "gut" verkauft/refinanziert, naturlich nur,
weil man es nicht besser wissen konnte). Solange also niemand offiziell etwas Gegenteiliges
wissen kann ("wieso der zahlt doch regelmaRig seine Raten.."), sind die Forderungen eben "gut"
und damit ist auch eine Refinanzierung madglich.

Sie werden so also u.U. von einem kleinen Filialleiter gegen das eigentliche Interesse der Bank in
den Konkurs getrieben. Wenn Sie dagegen Uber Sicherheiten und andere Vermdgenswerte
verfligen, wird die Bank versuchen, so schnell wie méglich eine Zwangsvollstreckung einzuleiten,
um so Verluste bei einer spateren unausweichlichen Zahlungsunfahigkeit so gering wie méglich zu
halten, und naturlich auch, um anderen Glaubigern voraus zu sein.
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5. Kapitel
Die Schwachen der GroBunternehmen

Die Schwachen lhres Gegners sind lhr Vorteil. Die meisten Glaubiger sind keine Menschen,
sondern anonyme Systeme und GrofRunternehmen, die ihre Forderungen von Computern und
Lohnsklaven eintreiben lassen. Die Lohnsklaven, meistens Bliroangestellte, dirfen die Computer
bedienen, also blind mit Daten futtern. Entscheidungen werden nicht getroffen. Die Motivation,
ausgerechnet lhre Schulden einzutreiben, ist gering, solange niemand Ihren Fall persdnlich nimmt.
Aber selbst dann ist er an feste Regeln gebunden, die er, der Lohnsklave, ganz sicher nicht
uberschreiten wird. Wozu auch? Das Gehalt fliel3t solange die Zeit im Blro abgesessen wird.

Wenn I|hr Fall zu kompliziert wird, wird er liegengelassen oder vielleicht auch weitergeleitet (an
einen anderen Lohnsklaven). Weil es am Ende die Masse macht, wird sich eben leichteren Fallen
gewidmet.

Unsere vier Standardstrategien: abstreiten, verwirren, versprechen, Ratenzahlung, funktionieren
daher am besten bei GroBunternehmen mit ihnren Computern und desinteressierten Angestellten:

Wenn Sie zum Beispiel Ihrem Backer erklaren wollen, Sie werden die Brétchen nicht zahlen, weil
ein Brétchen vor drei Wochen nicht mehr frisch gewesen ist, wird man Sie mitleidig anschaun, und
Ihnen ein Extrabrétchen kostenlos in die Tate stecken. Beim nachsten Versuch sich um die
Bezahlung zu drlcken, fliegen Sie bereits aus dem Laden. Warum? Weil hier Entscheidungstrager
und Glaubiger identisch sind.

In einem Grofllunternehmen sind Glaubiger, Entscheidungstrager und Lohnsklave verschiedene
Personen mit verschiedenen Interessen. Der Lohnsklave will sich moglichst wenig Arbeit machen,
der Entscheidungstrager will keine falsche Entscheidungen treffen (also am besten lberhaupt
keine) und nur der Glaubiger, das Unternehmen, will wirklich Ihr Geld. Das Unternehmen gehort
aber wiederum Hunderten von Aktionaren, die Sie nicht kennen und von |hren Schulden nichts
wissen.

Bedingt durch seine Struktur kann ein Unternehmen keine grof3en Tricks und Abklrzungen fahren,
wie beispielsweise lhr Backer an der Ecke. Das Unternehmen wisste tberhaupt nicht wo und wie
das Extrabrétchen jetzt gebucht werden muss, damit spater die Abrechnung noch stimmt. Also gibt
es kein Extrabrotchen, sprich schnelle, unkomplizierte Losungen. Alles muss schon den Regeln
entsprechen. Viel wichtiger als Ihre Schulden ist es flir die Angestellten schliel3lich, keinen Fehler
zu machen, der sich negativ auf die Karriere auswirken kénnte. Und Eigeninitiative oder ein Trick,
mit dem lhre Schulden kassiert werden kdnnten, der aber auch nur 0.000001% Risiko bedeutet,
wird nicht gefahren, ganz einfach, weil der Erfolg nicht honoriert wird, ein Misserfolg (Risikofall trifft
ein) aber den so wichtigen Job kosten kann.

Was immer Sie auch abstreiten und behaupten werden, und sei es noch so wild, muss gepruft
werden. Wird es nicht geprift, kénnte sich die Behauptung bei einem spateren Gerichtsverfahren
als Tatsache herausstellen, und den ganzen Fall sabotieren (=schlecht fir die Karriere des
zustandigen Lohnsklaven).

Wenn Sie jetzt standig verwirren, wird es erst richtig spannend: Das System des
Grossunternehmens ist einfach nicht auf freundliche Menschen wie Sie eingestellt. Es wird eine
Rechnung geschrieben, erinnert, gemahnt, gedroht, gemahnt und dann geht der Fall zur
Rechtsabteilung und vors Gericht. Wenn Sie jetzt plétzlich die Vereinbarung mit Dr. Mahlberg
(siehe oben) ins Spiel bringen, nur um sich dann nach Wochen zu entschuldigen, blockieren Sie
die sich sonst so automatisch drehenden Zahnradchen. Sie werden daher aus dem Ublichen
Prozess herausgenommen. Der Lohnsklave widmet sich einfacheren Fallen. Unter Umstanden
wird auch etwas Ubersehen und lhre Schuld tatsachlich als fehlerhaft gestrichen. Damit ist der Fall
dann wenigstens endlich vom Schreibtisch...
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Recht effektiv lasst sich ein Grossunternehmen auch durch Scheckzahlung verwirren, sprich: nicht
ganz korrekte Schecks, die zur scheinbaren Zahlung eingereicht werden. Sie kénnten z.B. die
Unterschrift vergessen, den Scheck versehentlich drei Jahre vordatieren, verschiedene Betrage
angeben, z.B. in Wort Euro 1.210 in Zahl Euro 1200, nattrlich alles immer mit dem freundlichen
Begleitbrief mit dem guten Willen und der schnellen Abwicklungsabsicht.

Warum? - Weil |hre Akte dann von der "Rechtsabteilung" an die "Inkasso-Abteilung"
zurtickgereicht wird, nur um dann an "Finanzen" weitergeleitet zu werden. Spatestens die Bank
erkennt dann den Irrtum und der Scheck wird als "ungultig" retourniert. lhre Akte geht wieder an
Inkasso. Inkasso schreibt Ihnen einen Brief und weist Sie auf den Irrtum hin. Dann folgt die
Erinnerung, dann die Mahnung, und so landet Ihre Akte wieder bei der Rechtsabteilung. Mit ein
bisschen Glick und Timing zieht sich dieses Mandver Uber mindestens drei Monate hin. Nicht
vergessen: Sie beantworten Korrespondenz so langsam wie mdglich, aber so schnell wie nétig.

Noch verwirrender ist das Spiel, wenn Sie dem Glaubiger nach circa sechs Wochen schreiben,
und ihn auf lhren versehentlich fehlerhaften Scheck aufmerksam machen. Sie entschuldigen sich
und legen einen nelin Scheck bei, selbstverstandlich auch fehlerhaft. Der Fehler sollte allerdings
ein anderer sein.

Nach wiederum sechs Wochen entschuldigen Sie sich wieder, und legen einen fehlerfreien Scheck
bei. Der platzt jetzt naturlich, aber bevor es soweit ist, weisen Sie das Unternehmen freundlichst
darauf hin, Sie haben leider vergessen, dass lhr Konto derzeit keine ausreichende Deckung
aufweist. Aber Sie werden natiirlich zahlen - wenn gewiinscht per Uberweisung - sobald Sie
wieder Uber Guthaben verfiigen... wahrscheinlich schon nachste Woche.

Sie koénnen natirlich erst Uberweisen, wenn das Unternehmen lhnen diese Zahlungsform
ausdrucklich bestatigt hat. Sie wollen schlie8lich keine unnétige Verwirrung stiften. Und dann fehlt
noch die Kontonummer...ist das auch die Richtige? Sie hatten in der Zeitung gelesen, dass
Unternehmen wére von den Amerikanern aufgekauft worden. Sollen Sie das Geld jetzt besser
gleich in die USA schicken...?

Natirlich funktionieren diese Tricks nicht, wenn |hr Glaubiger ein Mensch ist. Jeder
Geschaftsmann riecht den Braten sofort nach dem ersten fehlerhaften Scheck, rei3t die
vorgeschriebenen Fristen ab und klagt. Aber Grossunternehmen sind keine Menschen, sondern
blrokratische Systeme. Ihre Akte geht von Lohnsklaven zu Lohnsklaven, und wenn sie nur lange
genug auf Reisen ist, geht dann vielleicht auch etwas verloren, das dann zwecks weiterer
Verwirrung ausgenutzt werden kann ("Schreiben vom 12.12." — siehe oben).

Wahrend jeder menschliche Glaubiger lhren Versprechungen nicht mehr glauben wird als den
Wahlreden von Politikern, und sich nicht von Ihren Leidensgeschichten beeindrucken Iasst, muss
ein Grossunternehmen wirklich jedes Angebot zunachst prifen. Es konnte ja rechtliche
Konseqtinzen haben, wenn ein Friedensangebot einfach ignoriert wird....

Ob |hr Glaubiger ein Computer oder ein Mensch ist, kbnnen Sie bereits an den erhaltenen
Rechnungen und Erinnerungsschreiben feststellen. Handelt es sich um Formdrucke mit tollen
Referenznummern und Abteilungskirzeln treffen Sie auf einen einfachen Gegner. Alleine das
Weglassen der Referenznummern, eine Adresse ohne Abteilungshinweis, dessen einzigster
Bezughinweis lhre BegriuRung der nicht existente Sachbearbeiterin "Sehr geehrte Frau Dolch" ist,
verzogert Ihr Schreiben bereits um Tage in der Hauspost. Wichtig, denn fir ein Einschreiben muss
gezeichnet werden, wenn die Post es zustellt, nicht wenn die Hauspost endlich ermittelt hat, wer
das Schreiben eigentlich erhalten muss und es dem entsprechenden Lohnsklaven auf den
Schreibtisch legt.

Wenn Sie es mit einem Computer zu tun haben, erfahren Sie im folgenden Kapitel nitzliche Tricks
im Umgang mit selbigen.
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6. Kapitel
So sabotieren Sie einen Inkasso-Computer

Sie haben nicht gezahlt und erhalten Ihre erste freundliche Erinnerung Nr. 1. Sie schreiben einen
langen (diesmal vielleicht handschriftlichen) Brief voller Entschuldigungen (ein Muster kénnten Sie
im Computer bereits zwecks Wiederverwendung im Zeitalter des Recycling gespeichert haben).

Wichtig: Irgendwo im Text qltschen Sie ein "weil ich doch bisher nie verspétet gezahlt habe,
mochte ich Sie bitten, die bereits féllige Rate auf die restlichen Raten verteilt begleichen zu
ddirfen".

Der Computer ist nicht programmiert, auf seitenlange Entschuldigungen mit versteckten
Vorschlagen zu reagieren. Er wird, da er bisher keinen Zahlungseingang feststellen kann, die
bereits scharfer formulierte Erinnerung Nr. 2 abschicken. Tenor: Sie haben bisher nicht reagiert.
Zahlen Sie endlich, sonst...

Sie schreiben wieder Seiten lang (handschriftlich, weil es so schwierig zu lesen ist), und beklagen
sich, doch reagiert zu haben, sogar sehr lang reagiert zu haben, nur hatte niemand auf lhre Frage
beantwortet. Und das sei wirklich enttduschend. Sie legen natirlich keine Kopien bei, damit der
Lohnsklave extra lange suchen muss.

Der Computer ignoriert auch dieses Schreiben und schickt Erinnerung Nr. 3. Tenor: Jetzt haben
Sie schon zwei Briefe ignoriert. Zahlen Sie endlich oder es passiert etwas ganz schreckliches.

"Aber wie kann ich denn ?", antworten Sie, "ich weil8 doch gar nicht, was ich jetzt zahlen soll: Die
erste Rate oder die zweite Rate zusammen mit einem Teil der ersten Rate, oder die bereits fallige
dritte Rate, die ich natiirlich erst bezahlen kann, wenn ich weifl3, wie hoch Sie ist, d.h. wenn Sie mir
mitgeteilt haben, wie Sie meinen Vorschlag vom XY beurteilen...".

Was passiert jetzt? Nichts. Sie erhalten wahrscheinlich wieder Schreiben Nr. 1, dann Nr. 2 und
schlieBlich Nr. 3. Sie beantworten jeden Brief (wichtig) mit lhrem Ublichen Geschichten,
Vorschlagen, Fragen und Blabla.

Dann - wenn lhnen die gewonnene Zeit ausreicht - schicken Sie die gesamte Korrespondenz in

Kopie an das Unternehmen und bitten endlich um Klarung der Angelegenheit. Es sei doch wirklich
eine Unverschamtheit, Sie so lange hinzuhalten.
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7. Kapitel
Warum Sie sich vor Briefen von

Rechtsanwalten nicht furchten messen

Wenn ein menschlicher Gegner einen Anwalt einschaltet, hat er sich selber ausgetrickst. Er
degradiert sich vom entscheidungsbereiten Menschen mit gesundem Menschenverstand zu einem
unflexiblen System, hier dem Anwaltsbiro. Sie kénnen so Uber 12 Monate gewinnen.

Da Sie wissen, Sie sind schuldig und haben keine Entschuldigung nicht zu zahlen, muss Ihnen ein
Anwalt das nicht noch einmal bestéatigen. Er hat ja so Recht und Sie haben keine Verteidigung.
Aber das muss er ja nicht wissen. Jedenfalls jetzt noch nicht.

Nur, wenn Sie unschuldig sind, und plétzlich von lhrem Gegner mit einem Anwalt konfrontiert
werden, sollten auch Sie sich einen Anwalt nehmen. Sonst laufen Sie Gefahr, dass lhre
begrindeten Argumente im Dschungel der gerichtlichen Formvorschriften unterdriickt werden
kénnten. Das gilt natirlich nicht fir Straftaten. Da gehort zu jeder Vernehmung ein Anwalt dazu,
unabhangig davon, ob schuldig wie der Papst oder unschuldig wie ein Kleinkind.

Es qilt also wieder Zeit zu gewinnen:

Bevor die meisten Anwalte eine Klage einreichen, schreiben sie Ihnen einen Brief mit einer
Zahlungsaufforderung. Wenn Sie bis zum 12.12. nicht gezahlt haben, wird geklagt. Diesmal aber
wirklich ! - Der Anwalt hofft so, Sie einzuschiichtern und/oder vielleicht doch noch einen glinstigen
auBergerichtlichen Vergleich erzielen zu kdnnen.

Keine lllusion: Wenn Sie sich bis zum 12.12. nicht melden, wird geklagt. Der Tag ist bereits im
Terminplan mit "Klage einreichen" markiert. Aber Sie melden sich punktlich. |hr Brief trifft am
11.12. beim Anwalt ein und erhalt - wie in jedem System - einen Eingangsstempel.

Viele Menschen nehmen an, auf eine Zahlungsaufforderung mit Klagedrohung von einem Anwalt
wirde spatestens gezahlt, wenn Geld zum zahlen noch vorhanden ist. Ein Anwalt kénne folglich
den Inkasso-Prozess beschleunigen. Vielleicht bei anderen manipulierten Lohnsklaven, die noch
nie ein Anwaltsbiiro von innen gesehen haben, nicht aber bei Ihnen. Sie wissen es besser:

Ein Anwalt, der sich mit Inrem Fall beschaftigen soll, hat auch andere Dinge zu erledigen, die weit
interessanter sind als ein lahmer Inkasso. Es ist ihm persdnlich absolut egal, ob Sie nun zahlen
oder nicht, solange er lhren Fall nicht als persénliche Herausforderung wertet. Lediglich seine
Berufsethik und die Verpflichtung gegenliber dem Glaubiger zwingen ihn aktiv zu werden. Zudem
wird er den Fall ganz sicher nicht persénlich abwickeln, sondern ihn an einen Untergebenen, evtl.
sogar an eine Reno-Gehilfin abtreten. Kleiner Nebeneffekt: Je komplizierter der Fall ist, desto mehr
Arbeit muss investiert werden, mit anderen Worten desto mehr Anwaltsstunden kénnen berechnet
werden.

Es qilt also:

- Sie durfen den Anwalt nicht einfach ignorieren, denn das wirde sofort zur Klage fuhren und

- Sie diirfen den Anwalt nicht schikanieren, denn dann wird er lhren Fall persénlich nehmen,
d.h. der Fall wird aus dem anonymen System gezogen, um nun von einem Menschen bearbeitet
zu werden, der Uber ausreichend Fachkenntnis verfiigt, um jeden lhrer Tricks zu sabotieren.

Sie beantworten seinen Brief also wieder so langsam wie mdglich. Unsere Zeitgewinn-Strategien
(abstreiten, verwirren, versprechen, Teilzahlung haben) hat wunderbar bei normalen Glaubigern

funktioniert. Sie funktionieren sogar noch besser bei Grossunternehmen, aber sie sind perfekt fur
ein Anwaltsbuiro.
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Fangen Sie also wieder an mit Ihren Einreden oder einem Abrechnungsfehler, der sich irgendwo
eingeschlichen haben muss, etc. Der Anwalt kann lhre Einwande nicht einfach ignorieren, sondern
wird versuchen, Sie mit Ihrem Glaubiger abzuklaren, d.h. er muss mindestens beim Glaubiger
anrufen, und um die nétigen Details bitten. Ihr Glaubiger, oder seine Lohnsklaven und Computer,
die lhren Fall bereits als erledigt ausgebucht hatten, miissen jetzt wieder recherchieren, suchen
und Akten durchwihlen. Oh nein, schon wieder der...!!!

Nach ca. zwei Monaten beginnen Sie zu verwirren: Sie wissen, es gibt keine scharfere Waffe fir
einen Anwalt als ein Urteil, am besten ein Urteil des BGH oder ahnliches. Weisen Sie ihn daher
freundlich daraufhin, Sie hatten sich auch ein wenig mit Jura beschaftigt, sind ein groRer Fan der
Wiederholungssendungen des Fernsehgerichtes, und daher auch sicher, dass |hr Fall schon
alleine aus BGH IVI11/56 nicht zur Klage gebracht werden kann.

Der Anwalt muss dieses Urteil jetzt suchen - und finden. Natirlich findet er es nicht, denn es
existiert nur in Ihrer Phantasie. Er wird lhnen also schreiben, es gabe ein derartiges Urteil nicht.
Sie schreiben zurlick: Gibt es doch, eben BGB IVII1156. Jetzt darf wieder der Anwalt schreiben und
auf die abweichende Urteilskennung aufmerksam machen usw. Dann entschuldigen Sie sich
freundlich: Sorry, natiirlich ist das genannte Urteil hier irrelevant. Das Ganze bezieht sich auf den
Fall Kramer gegen Kramer, US Supreme Court 444467 - 1967.

Nachdem der Anwalt lhnen dann mitgeteilt hat, dass US Urteile auf die europaische
Rechtsprechung keinerlei Einfluss haben, entschuldigen Sie lhre Unkenntnis und bieten eine
Teilzahlung des Betrages an, naturlich, um lhren guten Willen unter Beweis zu stellen und die
Angelegenheit mdglichst schnell zu einem Abschluss zu bringen... Die erste Rate legen Sie dem
Schreiben bei.

Der Anwalt muss jetzt wieder lhren Glaubiger informieren und sein Einverstédndnis einholen.
Vielleicht macht die Reno-Gehilfin auch gerade Urlaub oder bereitet sich auf ein Examen vor.
Keine Sorge: Kein anderer Assistent wird sich jetzt plétzlich dem Fall annehmen. Es gibt wichtigere
Dinge zu erledigen.

Sollte lhre Ratenzahlung akzeptiert werden, gehen Sie vor wie unter "Teilzahlung" bereits
beschrieben. Wird sie dagegen abgelehnt, lassen Sie lhre Mutter, Freundin, Frau, Kinder einen
Brief schreiben, wie depressiv Sie doch seien, weil Sie |hre Schulden derzeit nicht zahlen kénnen
etc. Eine Ratenzahlung wirde doch den Glaubiger befriedigen und Ihnen gleichzeitig die
Menschenwirde erhalten.

Unter Umstanden konnen Sie an heiRer Luft wie der Menschenwirde, Menschenrechte,
Grundrechte, Diskriminierung etc. noch weiter zerren, um so evil. sogar eine (unbegrindete)
Gegenforderung wegen "Verletzung der Menschenrechte durch psychologische Folter eines
gierigen Glaubigers mit Hilfe skrupelloser Anwalte" zu gewinnen. Heille Luft-Argumente machen
sich immer gut. Weiss doch jeder Anwalt, wie schnell und intensiv die Medien auf diesen
Hokuspokus abfahren, insbesondere, wenn Sie Auslander oder behindert sind bzw. einen
"besonderen Opfer-Bedarf " begriinden kénnen.

Nachdem Sie so bereits mehrere Monate gewonnen haben, will der Glaubiger nun doch klagen. Er
hat einfach genug von lhrer Korrespondenz. Ein Gericht soll jetzt entscheiden, wer Recht hat
(naturlich lThr Glaubiger, wer sonst ?). Leider ist "Recht haben" und "Recht bekommen" in unserer
modernen Gesellschaft nicht identisch, wie lhr Glaubiger spatestens am Ende des Ubernachsten
Kapitels erkennen wird. Doch alles immer schén der Reihe nach:
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8. Kapitel
Klage sabotieren — keine Angst vor blauen Briefen

Um Recht zu bekommen, muss |Ihr Glaubiger klagen. Um eine Klage einleiten zu kénnen, muss
diese auch "zugestellt" werden. Diese Zustellung kann verzégert werden. In diesem Kapitel lesen
Sie, wie Sie jeden gegnerischen Prozess schon zu Beginn sabotieren.

Grundsatzlich mussen alle zivil - und strafrechtlichen Klagen gegen Sie an |hrem deutschen
Daueraufenthaltsort "zugestellt" werden, damit das Verfahren (inkl. lhrer Einspruchsfristen) ins
Rollen gebracht werden kann. Kann Ihnen der "Blaue Brief" nicht zugestellt werden und kénnen
Sie so mangels Zustellung von einer moglichen Anklage nichts wissen, kénnen Sie folglich auch
keine (Richtig-) Stellung abgeben.

Wird lhnen aber die Méglichkeit der Stellungnahme (Rechtliches Gehdr) oder des Einspruchs (z.B.
bei Mahnverfahren) durch fehlende Information (= keine Zustellung) vorenthalten, kann das
Verfahren nicht eréffnet werden.

Die genauen rechtlichen Zusammenhange (Art. 103 | GG, StPO 37 |, ZPO 166-213a) entnehmen
Sie bitte der ZPO (Zivilprozessordnung), als DTV-Taschenbuch fir unter Euro 10 in jeder
Buchhandlung erhaltlich. Sehr interessant ist in diesem Zusammenhang auch der 250 Seiten-
Report "Schach dem Staatsanwalt" (anonymer Verfasser), der, obwohl offiziell verboten (spricht fir
die Qualitdt, da kaum etwas verboten wird, das keine Wirkung zeigt), gelegentlich Uber
Untergrundverlage (evt.: REAL VERLAG, Postfach 560173, D-60406 Frankfurt) erhaltlich ist.

Eine Zustellung wird jetzt ausgehebelt, indem ein formloser Nachsendeantrag gestellt wird, der
insbesondere auch Zustellurkunden mit einschlie3t (der Formdruck der Post reicht hierzu nicht
aus). Der Nachsendeantrag erfolgt an Postamt B. Bei Postamt B wird ein Nachsendeantrag an
Post C gestellt, von C an D, von D an E etc. pp. Als "ehemalige" und "zukiinftige" Anschriften
wahlen Sie Hochhauseranschriften ohne Appartementnummer. Findet der Postbote Ihren Namen
nicht auf den Briefkasten, nimmt er den "Blauen Brief" wieder mit, um ihn dann gemass
Nachsendeantrag weiterzuleiten. Wenn sich die Appartementhauser in der gleichen Stadt, aber in
verschiedenen Postbezirken befinden, verletzten Sie durch einen "Umzug" keine dieser
lacherlichen deutschen Meldevorschriften (Meldevorschriften gibt es sonst in keinem "freien" Land
weder in England noch in den USA).

Selbstverstandlich missen Sie vorab Personen in lhrer Wohnung (z.B. Ehepartner, Eltern,
Verwandte, Kinder) anweisen, grundsatzlich keine "Einschreiben" 0.a. fur Sie entgegenzunehmen.
Sie personlich sind naturlich in keinem Fall anzutreffen: "Mein Mann ist gleich wieder zurtick.
Wenn Sie solange warten méchten ...?" - Wie ware es jetzt mit einem langeren Urlaub ? - Auch
verschwindet lhr (Vor-) Name am Briefkasten. Sie kdnnen lhre Post Uber ein Postfach oder einen
Biroservice empfangen (siehe 1.).

"Legt" der Postbeamte "die Urkunde nieder", d.h. finden Sie einen weilten Zettel mit dem Hinweis
auf den Blauen Brief (den Sie jetzt gefalligst voller (Ehr-) Furcht selber bei der Post abholen sollen)
in lhrem Briefkasten, wird dieser anonym mit dem Vermerk "verzogen, sieche Nachsendeantrag" an
die Post zurlickgesandt.

Sollte versehentlich der "Blaue Brief" von einem Familienangehérigen angenommen worden sein,
wird dieser in getrenntem Umschlag unter Beilage eines gesonderten Blatt Papiers mit der
Nachricht: "Person leider verzogen, bitte richtig zustellen" anonym ohne Absender oder
Unterschrift an das Gericht zurlickgeschickt. Die Beamten nehmen dann an, der Postbote hatte
sich wohl geirrt. Obwohl nicht ganz die feine Art, ist dieses Vorgehen als Selbstbegiinstigung
straffrei.

Straffrei ist es auch, den Brief mit einer Dampfpistole zu 6ffnen (schlieBlich ist der Brief zum
Zeitpunkt der Offnung lhr Eigentum), den Inhalt zu fotokopieren, um ihn dann - wie ungedéffnet-
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wieder zurlickzusenden. Sie wissen so, wer was gegen Sie im Schilde fihrt, lange bevor Ihnen der
Brief offiziell zugestellt werden kann.

Am Ende |hrer Nachsendekette befindet sich lhr Postfach. Schon fir Sie, denn "blaue Briefe"
dirfen nicht an ein Postfach weitergeleitet werden. Das gleiche gilt fir den "weilten Zettel". Erfolgt
die Lieferung an das Postfach dennoch, ist sie rechtlich unerheblich - ein Nichts.

Was haben Sie so erreicht? Der Blaue Brief geht auf die Reise. Da er wahrend dieser Zeit nicht
"zugestellt" wird, kann keine Frist ABlaufen, da ohne Zustellung keine Frist ANlauft. Sie kénnen
also weder "vorgefihrt" (bei unentschuldigtem Fehlen mdéglich, da Sie aber nichts (z.B. von dem
Termin) wissen kénnen und Ihnen niemand das Gegenteil beweisen kann, sind Sie entschuldigt)
noch "zwangsvollstreckt" oder sonst was werden.

Trifft der Brief endlich im rechtlich unerheblichen Nichts (Ihrem Postfach) ein, ist damit immer noch
keine Zustellung erfolgt, und der Termin i.d.R. bereits abgelaufen. Einer neuer Termin muss
anberaumt werden. Sie gewinnen Zeit und verunsichern Ihre Prozessgegner. Selbstverstandlich
muss die Mitteilung Uber den neuen Termin wieder "zugestellt" werden. Und die Reise beginnt von
vorne...

Eine "offentliche Zustellung" (z.B. als Bekanntmachung am "Schwarzem Brett" des zustandigen
Gerichts) wird in der ZPO 302 ff. geregelt und ist nur dann mdglich, wenn Ihr Aufenthalt unbekannt
ist. Ihre Wohnanschrift ist aber bekannt (lhre Meldeanschrift). Nur erreicht Sie hier niemand. Es
gibt aber keine Vorschrift, die besagt, Sie mussen lhre Post an lhrer Meldeanschrift empfangen,
hier immer erreichbar sein und auf evt. "Zustellungen" von "Blauen Briefen" warten.

Bei Strafsachen scheidet eine o6ffentliche Zustellung aus. Gem. StPO 40 darf ein Angeklagter nur
dann "offentlich" geladen werden, wenn er vorab zur Hauptverhandlung mittels der Ublichen
Zustellung geladen worden ist. Hierzu muss der "Blaue Brief" aber wieder rechtswirksam zugestellt
werden. Und die Katze beisst sich in den Schwanz.

Ganz sicher gehen Sie, wenn sich am Ende der Nachsendekette eine Auslandsanschrift befindet,
oder die Post angewiesen wird, lhr Postfach zweimal monatlich zu leeren und die Post ins Ausland
(z.B. an einen Bulroservice oder eine Auslandsfirma) weiterzuleiten. Schliellich kénnen Sie lhre
Post empfangen, wo Sie es flr richtig halten. Die Meldevorschriften verletzten Sie dadurch nicht.
Sie sind ja noch in Deutschland gemeldet und leben auch noch in Deutschland. Nur weil} leider
niemand, wo Sie sich (am besten innerhalb derselben Stadt) im Moment gerade herumtreiben. Ins
Ausland durfen die "Blauen Briefe" ausdricklich nicht gesandt werden.

Wie schon geschrieben: Recht haben und Recht bekommen, sind zwei verschiedene Dinge. Obige
Lésung funktioniert theoretisch wunderbar. In der Praxis ist es einem guten Anwalt nach einigen
Wochen erfolgloser Zustellungsversuche immer mdglich, eine 6ffentliche Zustellung zu erzwingen.
Die Rechtmafigkeit der Zustellung ist dann zwar fraglich, aber zum Prozess gegen Sie kommt es
trotzdem. Sie haben so aber bereits wieder viel Zeit gewonnen und sichern sich zudem ein
Argument fur die Verhandlung und spatere Berufung.

Die Klage ist nach Wochen auf der Reise nun doch o6ffentlich zugestellt. Sie wissen, was |hr
Gegner will und was er lhnen vorwirft. Es wird Zeit, sich auf den Prozess vorzubereiten, sprich:
Den Prozess hinauszuzoégern. Zunachst aber ein Zwischengedanke: Warum Sie sich keinen
Anwalt nehmen sollten.

Ein Anwalt kostet Geld und ist in lhrem Fall pure Verschwendung. Wenn Sie absolut keine
Verteidigung haben, die vor Gericht standhalten kénnte, nitzt lhnen auch ein Anwalt wenig.

Viele Anwalte kdnnen und wollen echte kreative Lésungen (wie hier beschrieben) nicht nutzen und
noch weniger weiterempfehlen. Anwalte missen sich an gewisse Standesregeln halten. Ein Anwalt
ist daher brauchbar, um lhre begriindete Verteidigung formgerecht vorzutragen - leider oft nicht
mehr. Es ist wieder wie im Grossunternehmen: Niemand will eine Schwache eingestehen, z.B. die
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Schwache keinerlei Skrupel zu haben. Es werden saubere Lésungen angestrebt.

Wenn Sie aber nur mit schwarzen Tricks gewinnen kénnen, muissen Sie diese dem Anwalt
zunachst suggerieren. Er wird diese dann auf RechtmaRigkeit prufen und ggf. einbauen. Ganz
sicher kénnen Sie aber von ihm keine unstandesgemafen Ldsungen erwarten (wie z.B. den
obigen Zustellungsverzégerungstrick).

Da Sie wahrscheinlich keine brauchbaren Argumente im Prozess vorzutragen haben, sondern den
Prozess nur verzégern wollen, missen Sie sich selber verteidigen. Sie kdnnen naive Antrage
stellen, die ein Anwalt nie wagen wirde, die aber trotzdem nicht einfach ignoriert werden kénnen.

Sie kénnten z.B. darauf bestehen, dass Dr. Mahlberg endlich als Zeuge geladen wird. Die
gegnerische Partei behauptet, den gédbe es gar nicht... Sie kdnnen den Richter als befangen
ablehnen lassen und den gegnerischen Anwalt als Zeugen laden. Selbstverstandlich fihrt das im
Endeffekt zu gar nichts, aber Sie verzégern den Prozess. Doch halt - soweit sind wir ja noch gar
nicht.

Evitl. kdnnen Sie sich auch kostenlos von einer Schuldnerberatungsstelle informieren lassen. Nach
einem Gesprach haben Sie dann auch das moralische Ristzeug sich als echtes Opfer zu flihlen:
Jetzt leide ich schon unter meinen Schuldenbergen und dann auch noch dieser Prozess.....ich
glaube, die wollen mich fertig machen...

Das Opferdasein ist natlrlich eine der manipulierten Perversitaten unserer Zeit, in der fast jeder
versucht, einige Faulheit, Fehler und Versagen anderen anzulasten: Wenn Sie Schulden haben,
haben Sie auch die Schulden gemacht. Niemand wird gezwungen, Schulden zu machen
(Ausnahme: Medizinische Kosten, wenn Sie nicht versichert sind. Echte Notfalle werden allerdings
auch ohne Anzahlung und Bonitatsprifung behandelt). Sie sind daher kein "Opfer der Banken",
sondern, falls Sie die Schulden nicht zurlickzahlen kénnen, und nicht nur einfach nicht zahlen
wollen, nur ein Opfer lhrer eigenen Fehleinschatzung.

Wie dem auch sei: Ein Schuldnerhilfeservice existiert in jeder Grosstadt und sollte besucht werden.
Die Anschrift erhalten Sie von einer Verbraucherberatung. Vielleicht gibt es ein paar tolle Tips. Evt.
schickt man Ihnen sogar kostenlos einen Berater zum Prozess.

Noch besser: Sie spannen eine gemeinnltzige Schuldnerberatung ein, sich fir lhren Fall
einzusetzen. Aus Angst "brutal und gierig" zu erscheinen, werden viele Glaubiger bereit sein, einen
Prozess zunachst "kurzfristig" zurtickzustellen bis geklart ist, ob Sie sich fur die kostenlose Hilfe
qualifizieren kénnen.

Die Schuldnerberatung kann die Angelegenheit aber nur klaren, wenn Sie auch kooperieren.
Selbstverstandlich kooperieren Sie so langsam wie moglich und so schnell wie nétig. Termine
lassen sich verpassen und falsch verstehen ("ich dachte der Termin sei um 16 Uhr, nicht um 14
Uhr"). Logisch, um 16h ist |hr Berater mit einem anderen Schuldner beschaftigt, und muss lhnen
einen neuen Termin geben. Dann sind Sie krank, lhre Mutter musste ins Krankenhaus etc. pp..

Irgendwann schreiben Sie dann eines lhrer Entschuldigungsschreiben mit dem Hinweis auf den
guten Willen und der Bitte, Sie doch jetzt nicht alleine im Regen stehen zu lassen. Sie haben
wieder ein paar Wochen gewonnen.

Hat Ihr Gegner jetzt jede Geduld verloren und treibt den Prozess wieder voran, legen Sie so spat
wie mdglich, aber unbedingt fristgerecht Einspruch ein. Lesen Sie nun, wie Sie richtig Einspruch
einlegen.

Wenn die Schuldnerberatung lhren Fall Gbernommen hat, wird das Gericht jetzt wahrscheinlich
darauf bestehen, dass die Beratungsstelle Zustellungen fir Sie rechtmafig annehmen kann
(ahnlich einem Anwalt). Wenn nicht, ware zu prifen, ob die Klage nicht erneut zugestellt werden
muss.
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Nehmen Sie die Klage auseinander. Wenn Sie keinen Grund fiir einen Einspruch haben, muss
zumindest der Schein bestehen bleiben. Hinterfragen Sie jedes Wort, jede Behauptung.

Wird z.B. eine Lieferung unterstellt, die Sie tatsachlich erhalten haben, haben Sie in einem
Verfahren das Recht zu erfahren, wann, wo, was, an wen von wem geliefert worden ist.

Liegt Ihnrem Glaubiger z.B. keine Quittung oder Lieferbestatigung vor (wird kaum passieren), ist
auch seine Forderung zweifelhaft.

Handelt es sich um Kreditkartenschulden, kann jede einzelne Transaktion hinterfragt werden. Sie
produzieren einen Stapel Papier mit dem sich die Anwalte des Glaubigers und dann das Gericht
beschaftigen muss.

Keinen Verteidigungsgrund haben Sie allerdings, wenn lhr Glaubiger einen I|hrer geplatzten
Schecks vorlegen kann. Die Ausstellung des Schecks selber ist bereits als Beweis ausreichend,
dass Sie den Betrag schulden. Warum der Scheck ausgestellt worden ist, ist nebensachlich. Fehlt
dem Scheck allerdings die Unterschrift, oder hat ein unbekannter Dritter gezeichnet, ist er als
Dokument wertlos. In diesem Fall misste zunachst ein Sachverstandiger die RechtmaRigkeit der
Unterschrift ermitteln. Die kann schlie3lich nur eine Falschung sein.... und das dauert.

Ein netter Trick ist es auch, ein vollig gegenstandslosen Einspruch einzureichen. Wenn |hr
Glaubiger Sie z.B. auf Euro 50.000 verklagen will, senden Sie fristgerecht unter dem Aktenzeichen
einen Einspruch aus einem alten Scheidungsverfahren ans Gericht. Das Gericht wird Ihren "lrrtum”
erkennen, und ggf. einen neuen Termin benennen. Wird lhr Einspruch als gegenstandslos
abgelehnt, haben Sie nichts verloren, da Sie ohnehin keine echte Verteidigungsgrund vorzuweisen
haben. Sie kénnen aber in jedem Fall protestieren und mit Berufung drohen, wenn das Verfahren
trotz Ihres Irrtums nicht vertagt wird und Sie so Gelegenheit erhalten, sich ordentlich zu
rechtfertigen. Wieder Wochen gewonnen.

Der beste Einspruch ist eine Forderung gegen den Glaubiger:

"Ich zahle die Rechnung liber Euro 25.000 nicht, weil mir der Aussteller noch Euro 30.000
schuldet". Das konnte z.B. lhre Schadenersatzforderung wegen Beleidigung oder Nétigung sein.
Oder lhre "Schmerzengeldforderung wegen Psychoterror und mentaler Folter". Selbstverstandlich
unterstreichen Sie |hre Forderung mit an den Glaubiger adressierten Rechnungen,
Erinnerungsschreiben und einem Mahnverfahren.

Wie schon bekannt, werden derartige Forderungen gerichtlich derzeit nur in den USA von
medienmanipulierten Richtern unterstitzt, in Europa sichern Sie lhnen aber wieder einen
Zeitgewinn oder einen vorteilhaften Vergleich.

Sie haben alles versucht und stehen nun doch vor Gericht. Sie sind sicher, den Prozess haushoch
zu verlieren. Aber immerhin sind bereits 28 Monate vergangen, seitdem Sie |hre
Verzégerungsstrategien gestartet haben. Warum nicht noch einen oder zwei Monate dranhangen?
Sabotieren Sie einfach den Gerichtstermin!

Melden Sie sich krank. Sie brauchen kein Attest, wenn Sie in der Nacht vor dem Gerichtstermin
zusammenbrechen. Rufen Sie den Richter mitten in der Nacht an, oder besser, lassen Sie ihn von
Ihrem Ehepartner anrufen, gefolgt von einem Telegramm, indem Sie um Vertagung bitten. Sie
wollen schon, kénnen aber nicht. Lebensmittelvergiftung oder sonst etwas, das medizinisch nur
schwierig zu beweisen ist. Wenn Sie ein Attest vorweisen kénnen, umso besser, muss aber
vielleicht nicht sein, da nachts ja kein Arzt erreichbar war. Sollten Sie versichert sein, lassen Sie
sich mit dem Krankenwagen ins Krankenhaus fahren (und bleiben Sie dort so lange wie moglich
liegen). Sonst rufen Sie ein Taxi (Quittung geben lassen). Die Kopien der Notfallaufnahme sollten
als Beweis ausreichen. Sie fiihlen sich soooo schlecht....
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Einmal kénnen Sie das auch ohne Attest bringen. lhren Glaubiger und dessen Anwalt hat natirlich
niemand informiert. Das nachste Mal eben... aber das nachste Mal brauchen Sie ein Attest.

Eine andere Moglichkeit konnte es sein, jetzt doch noch im letzten Moment einen Anwalt zu
engagieren. Dieser bittet nun das Gericht um eine Vertagung, um sich der Angelegenheit noch
intensiv widmen zu kdénnen. Wie soll er Sie schliellich ohne Kenntnis der Sachlage verteidigen
kénnen? Und ein Recht auf Verteidigung steht lhnen zu.

Kommt es dann doch zum Termin, haben Sie offiziell verloren. Sie kbnnen alles abstreiten, so
dass lhr Gegner jeden Punkt beweisen muss (was er wahrscheinlich kann). Sie kénnen zwar
immer noch mit lhren fiktiven Entschuldigungen, Einreden und Gegenforderungen argumentieren,
alle Beteiligten irritieren, den Richter flr befangen erklaren lassen, fiktive Personen, die Sie bereits
in lhren Unterlagen irgendwann einmal erwahnt haben sollten, als Zeugen laden etc. Vielleicht
fuhrt das zu einer Vertagung.

In der Regel hat der Richter aber genug vom lhrem Theater und wird entscheiden - zu Gunsten

des Glaubigers. Sie sollen bezahlen, und nicht nur Ihre Schulden, sondern auch die Kosten lhres
Glaubigers plus plus plus...
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9. Kapitel
Warum ein Urteil uberhaupt nichts bedeutet

Der Glaubiger freut sich. Er hat den Fall gewonnen und jetzt werden Sie gefalligst zahlen.
SchlieBlich ist er im Recht - und das schwarz auf weil3. Sein Anwalt kennt sich da schon besser
aus und ist weniger optimistisch.

Ein Urteil ist nur Papier. Selbstverstandlich kann es eine Zwangsvollstreckung in Ilhre
Vermogenswerte zur Folge haben, aber nur, wenn Sie noch Uber unbelastete Vermdgenswerte
verfigen. Gehdrt Ihnen nichts mehr, kann Ihnen auch nichts genommen werden. Das Urteil ist
wertlos.

Um zu ermitteln, was Ihnen gehért und was nicht, kénnen Sie gerichtlich gezwungen werden, eine
eidesstattliche Versicherung (Offenbarungseid) abzugeben. Sollten Sie Uber kein Eigentum und
Einkommen verfligen, ist der Offenbarungseid lediglich eine Formsache. |hr Leben andert er nicht.
Sie sind offiziell pleite erklart. Sie haben sich eine Wirtschaftliche Immunitat gesichert: Sie sind
finanziell immun - lhnen kann nichts mehr genommen werden.

Warum Sie trotz Offenbarungseid und Wirtschaftlicher Immunitat noch immer Millionengeschéafte
abwickeln, und lhre Glaubiger dabei neidisch zuschauen lassen kdnnen, ohne einen Pfennig zu
zahlen, wird unter dem Stichwort "Konkursplanung" erklart.

Merke: Wenn Sie lhre Schulden nicht zahlen wollen, konnen Sie es sich nicht leisten, Uber
Vermdgen zu verfligen, oder regelmafig ein nachweisbares Einkommen wie ein Lohnsklave zu
erhalten. In lhr Vermogen kann vollstreckt werden, Ihr Gehalt wird bis auf einen kleinen Betrag
sofort gepfandet. Zeit, sich selbststandig zu machen, aber mit Strategie, denn:

Wirtschaftlich immun zu sein bedeutet nicht, Sie kénnen kein tolles Leben fiihren, kein tolles Auto
fahren, nicht in einem tollen Haus wohnen etc.. Es kénnen lhren Luxus geniel3en, wie gewohnt,
nur darf weder Auto noch Haus offiziell lhrem Eigentum zurechenbar sein.

Der bekannteste Trick (auf Stammtischniveau) ist es daher, Vermdgenswerte auf die eigene Frau
zu Ubertragen, mit der selbstverstandlich in Gltertrennung gelebt wird. Ohne notariell abgesicherte
Gutertrennung oder bei bereits bestehenden Birgschaftsverpflichtungen wiirde selbstverstandlich
sofort in das Vermdgen lhrer Frau vollstreckt werden. Da viele insgeheim scheidungswillige
Ehefrauen nur darauf warten sauber abzukassieren, nutzen Profis andere Alternativen.

Vermdgenswerte konnen z.B. auf eine unabhangige AG oder GmbH Ubertragen werden, die von
einem Treuhander (Sohn, Anwalt) oder einer diskreten auslandischen Holding kontrolliert wird. Sie
erhalten eine Procura (Vollmacht), ein Gehalt unter der Pfandungsgrenze und einen enormes
Spesenkonto. Die Firma stellt lhnen auch das Penthaus und den Porsche. Eigentlich hat sich
nichts geandert, gell ?

Oder die Vermogenswerte werden hoch beliehen oder liquidiert, um dann das so gewonnene
Kapital weitab von Glaubigern und Amtsgericht diskret im Ausland zu investieren. So kénnen Sie
sich mit einer einfachen preiswerten Struktur Steuerfreiheit, Freiheit von Prozessen und
Problemen, unberechtigten Forderungen und Verpflichtungen garantieren, und lhr Vermdgen
hochverzinslich gegen Zwangsversteigerung und andere Bulrokratenmassnahmen schitzen. Sie
kénnen so nicht mehr erfolgreich verklagt werden. Sie sind sofort frei von Beamtenwohlwollen und
Burokratenwillkdr.

So koénnte z.B. eine diskrete Holding aus Panama in einem Steuerparadies wie den britischen
Kanalinseln ein Konto eréffnen, in dessen Bankschliel3fach Millionenwerte in Inhaberpapieren
(Tafelpapiere) liegen. Da das Konto im Namen der Panama AG geflihrt wird, und diese jedem
Glaubiger unbekannt ist, kann keine Verbindung zu lhnen entstehen. Oder anders: Wie sollte ein
Glaubiger erfahren kdnnen, dass z.B. die Confida Holding AG im Safe einer Bank auf Glirnsey

25



USD 15.000.000 in erstklassigen Anleihen liegen hat ?

In Panama kann véllig anonym eine Aktiengesellschaft offiziell und preiswert eingetragen werden.
Als Direktoren werden Rechtsanwalte als Treuhander eingesetzt. Obwohl Sie natirlich fir die
Konten der AG zeichnen - und niemand sonst - weild keiner, wer tatsachlich hinter der AG steht.
Informationen Uber die AG dirfen laut panamesischem Aktiengesellschaftsgesetz nur mit
Zustimmung und offiziellem Beschluss der Aktionare gegeben werden. Aber niemand weil3, wer
und wo die Aktionare (in den meisten Fallen Sie als alleiniger Hauptaktionar) sind, da alle Aktien
als anonyme nicht registrierte Inhaberpapiere ausgegeben werden. Ohne die Zustimmung der
Aktionarsversammlung erfolgt kein Beschluss, ohne Beschluss gibt es keine Informationen. Und
eines nur nebenbei: In Panama zahlt deutsches Recht soviel, wie panamesischen Recht in
Deutschland, ergo nichts. Ein deutscher Richter hat hier keinerlei Einfluss. Ein
Rechtshilfeabkommen ist nicht existent. Sie kénnen ggf. lhre Anspriche an der Panama AG Uber
eine notarisierte Vollmacht nachweisen. Als kleines Bonbon ist Steuerfreiheit unabhangig von der
Hohe der erzielten Gewinne garantiert.

Da die AG nur Ihr Geheimkonto halt, bleibt sie vollig unbekannt.

Selbst, wenn Sie mit der AG Geschafte machen und jemand so irrational sein sollte, zu versuchen,
die AG rechtlich in Anspruch zu nehmen, muss er im Ausland (eben am Firmensitz in Panama)
klagen. Und wer fliegt schon mitsamt Anwalt und Dolmetscher nach Mittelamerika, um dort zu
versuchen, eine wahrscheinlich nicht eintreibbare Forderung gerichtlich bestatigen zu lassen ?

Nun - sollte ein Gegner doch so starrkopfig sein, und tatsachlich nach 10 - 15 Jahren Prozessieren
ein Urteil gegen die AG erhalten (schneller geht es ganz sicher nicht), nitzt lhrem Gegner das
wenig, da die AG in Panama selber kein Vermégen halt, in das vollstreckt werden kénnte. Auch
kénnten Sie im Fall der Falle innerhalb von Stunden das gesamte Vermdgen der AG liquidieren,
um dann mit einer neuen Firma mit ahnlichem Namen erneut lastenfrei weiterhin tolle Geschafte
zu machen. In der Praxis wird das Vermdgen dann einfach von lhnen auf die andere Firma
Ubertragen. lhrem Prozessgegner bleibt nur der vermdgenslose Firmenmantel - auflder vielen
Spesen nichts gewesen.

Toller Nebeneffekt: Selbstverstandlich kennt ein guter Anwalt in Deutschland die Hintergriinde und
Maoglichkeiten einer Panama AG. Er wird daher - wenn er etwas taugt und nicht nur Gebihren
kassieren will - Inrem Prozessgegner in den meisten Fallen von einer Klage abraten. Wald- und
Wiesenanwalte trauen sich ohnehin keine internationalen Klagen zu, und raten daher zu Recht und
um die fehlende Kompetenz nicht eingestehen zu missen "aus Kostengrinden" von weiteren
Schritten ab.

AKTUELL: Leider bietet die Panama AG lhnen nur dann einen Vorteil, wenn sich diese NICHT mit
Ihnen verbinden lasst. Strategen wissen: Sie mussen die Konten und die Existenz der Firma
geheim halten und dirfen in keinem Fall als deren Reprasentant oder Postempfanger in
Deutschland auftreten. Es wird sonst einfach (von fast jedem Richter und jedem Finanzamt)
unterstellt, dass Sie die AG kontrollieren. Das bedeutet nicht nur volle Steuerpflicht der AG in
Deutschland, sondern auch behordliches Interesse, warum Sie Uber eine Firma aus Panama
arbeiten: "Da haben doch nur Geldwéscher, Drogenbosse und Terroristen ihre Konten". In der
Praxis sind Sie trotz Grundgesetz schuldig bis Sie das Gegenteil bewiesen haben. Aber wie
beweisen Sie, eine Firma nicht zu kontrollieren ? - Unmoglich, da sich auch die wirklichen
Eigentimer nicht ermitteln lassen und falls doch, diese ganz sicher nicht in Deutschland vor einem
Richter erscheinen, um Sie zu entlasten. In den USA wird ein Schuldner immer o&fter solange
eingeknastet bis er "seine" Panama AG anweist, die Glaubiger in der Heimat zu zahlen. Und was
in den USA moglich ist, wird von der EU spatestens funf Jahre spater nachgemacht. Merke: Keine
Steuerwiste mag Nullsteuerfirmen und erfindet daher immer neue Vorwirfe und
Verdachtsmomente.

Viel besser ist daher der Einsatz einer anonymisierten US-Aktiengesellschaft. Unauffallig und ganz
ublich. Ohne Negativimage eines Geldwaschers und mit den Vorteilen der Panama AG (folgt).

26



Auf die Moglichkeit fir unter Euro 100 Vermdgenswerte in Deutschland abzusichern, wird unter
dem Stichwort "Konkursplanung" hingewiesen. Sie Il6sen sich so offiziell von allen
Vermogenswerten, und sind so folglich offiziell und legal ohne Eigentum, erhalten sich aber die
vollstandige Kontrolle Gber Ihr Vermdgen. Da Ihnen aber offiziell nichts mehr gehort, kann auch in
Nichts vollstreckt werden. Obwohl sich eigentlich nichts in lhrem Leben &ndern wird, kdnnen Sie
wahrheitsgemall an Eides statt erklaren, vermdgenslos zu sein. Sie sichern sich so lhre
Wirtschaftliche Immunitéat ohne jede Einschrankung lhres Lebensstandards. Alles ganz legal,
und das ohne Ehefrauen, Treuhander, auslandische Firmen und Geheimkonten. Dazu mehr im
folgenden Kapitel.
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10. Kapitel
Wirtschaftliche Immunitat

Die Glaubiger werden mit dem Urteil gegen Sie in der Hand, aber immer noch keinem Geld in der
Bank, in fast allen Fallen eine eidesstattliche Versicherung Ihrer Vermdgenslosigkeit
(Offenbarungseid) verlangen. Sofern Sie sich |hre Wirtschaftliche Immunitat rechtzeitig gesichert
haben, kénnen Sie jetzt wahrheitsgemal tUber Ihren Anwalt erklaren lassen, vermogenslos zu sein.
Ihnen gehort kein Vermogen mehr.

Sind nicht Sie persénlich der Schuldner, sondern eine Firma, wird Konkurs angemeldet. In beiden
Fallen wird das Vermoégen - sofern noch vorhanden - von einem Konkursverwalter iibernommen
und entsprechend auf die Glaubiger verteilt. In den meisten Fallen reicht das Vermogen nicht aus,
um alle Anspriche zu befriedigen. Die Glaubiger erhalten mit viel Gluck vielleicht 20% der
urspringlichen Forderung, oft gerade genug, um die Auslagen fir Anwalte und Inkasso zu decken.
Kein Wunder also, dass Glaubiger einen aufdergerichtlichen Vergleich bevorzugen (siehe vorne).

Beachten Sie bitte, dass Sie bei der eidesstattlichen Versicherung keine falschen Angaben
machen, oder etwas "vergessen" durfen, da dies bei Gegenbeweis als Meineid gewertet werden
kénnte. Sie wirden lhren Gegner so nur Munition geben, um ein Strafverfahren einzuleiten und Sie
u.U. verhaften zu lassen. Nach Ihren standigen Stérmandvern kénnen Sie das den Glaubigern
auch kaum Ubel nehmen.

Weitere Mdglichkeiten bleiben dem Glaubiger nicht, insbesondere, wenn Sie in der eidesstattlichen
Versicherung den Hinweis aufnehmen lassen, dass alle Anfragen der Glaubiger an Ihren Anwalt zu
richten sind und eine personliche Kontaktaufnahme (z.B. Telefonate) durch die Glaubiger als
Nétigung aufgefasst werden.

Selbstverstandlich kénnen Sie auch freiwillig einen Offenbarungseid ablegen, wenn Sie sich bis
auf weiteres von allen Schulden befreien méchten. Noch immer nervenden Glaubigern schicken
Sie dann einfach eine Kopie der gerichtlich bestatigten Unterlagen.

Jetzt wieder schuldenfrei, kbnnen Sie neu durchstarten und diesmal vielleicht im Namen einer
bonitatsstarken US Aktiengesellschaft, z.B. der "Dr. Mahlberg Finanz- und Treuhand AG" neu
Verbindlichkeiten eingehen. Eine US Aktiengesellschaft mit USD 100.000.000 Aktienkapital
kénnen Sie bereits ab USD 2.400 griinden lassen, selbstverstandlich ohne ber die USD 100 Mio.
verfigen zu missen. Sie haben freie Namenswahl. Es stért sich niemand an Titeln und
deutschsprachigen Bezeichnungen. So kénnten Sie auch im eigenen Namen firmieren. Naturlich
steht es |hnen frei, nach der Handelregistereintragung der AG auch Firmen-Briefpapier und
Visitenkarten mit dem diskreten Hinweis

Prof. Dr. Clarius von Mahlberg Finanz- und Treuhand AG
New York, London, Singapur, Frankfurt
Aktienkapital USD 100.000.000

drucken zu lassen. Ein erstklassiges Bonitatsimage ist Ihnen so bereits fir USD 2.400 garantiert.

In den USA stdrt sich bei der Firmengrindung niemand an lhrer deutschen Schufa. Zudem kénnte
eine Grindung auch anonym durchgefiihrt werden:
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11. Kapitel
Keine Sorge: Sie sind kein Einzelfall

Es gibt professionelle Schuldenmacher, die nicht nur einmal, sondern gleich mehrmals in Konkurs
gegangen sind. Ein Profi lebt z.B. zufrieden am Genfer See in einer Traumvilla, die natirlich,
genau wie sein Fuhrpark, das Boot und der Privatjet einer diskreten Holding gehért. Die Holding
wird Uber anonyme Inhaberaktien kontrolliert. So kann niemand wissen oder beweiskraftig
nachweisen, wer moglicherweise die tatsachlichen Aktionare sind. Da die Holding keinerlei
Geschafte macht, und nur die Vermogenswerte halt, entstehen auch keine Verbindlichkeiten und
somit nie Forderungen gegen die Holding. Das Vermogen ist also sicher. Alle Geschéafte werden
Uber unabhangige Firmen weltweit durchgefuhrt, die unter einer anderen Holding
zusammengefasst sind. Unser Profi kassiert ein Gehalt von Sfr 1.200, von dem er, immer seinen
guten Willen beweisend, monatlich insgesamt Sfr 300 an die zahlreichen Glaubiger abfihrt.

Andere Schuldner stehen dagegen immer mit einem Bein im Knast und gehen leer aus. Die
meisten werden vom Konkurs tUberrumpelt. Sie wollen nicht einsehen, dass die Firma nicht mehr
erfolgreich ist, und schieben der Bank weitere Sicherheiten zu, meistens Birgschaften
unschuldiger Dritter, um doch noch ein Darlehen als Rettungsanker zu erhalten. Alles wird riskiert,
um eine kaputte Firma zu retten. Das muss aber nicht sein:

Die schuldenbelastete Firma (z.B. Meyer Autotechnik GmbH) kénnte unter Beachtung der
bekannten Zeitverzdégerungsstrategien in den Konkurs geschickt werden, wahrend gleichzeitig
frisch mit einer neuen, unbelasteten Firma unter ahnlichem Namen (z.B. MAT Meyer Autotechnik
GmbH) wieder durchgestartet wird. Obwohl das Amtsgericht am alten Firmensitz einer
Neugrindung mit ahnlichem Namen kaum zustimmen wird, halt Sie niemand davon ab, z.B. in
einem anderen Bundesland eine GmbH mit &hnlichem Namen zu griinden (oder einen
Firmenmantel zu erwerben, der dann umbenannt werden kann), tGber die dann unbelastet
weitergearbeitet werden kann. Um das neue Amtsgericht und Finanzamt zufrieden zu stellen,
bendtigen Sie dort lediglich einen Firmensitz, also eine Buroanschrift. Diese stellt Ihnen ein
Blroserviceunternehmen. Es empfiehlt sich, auch einen neuen Steuerberater am Firmensitz zu
wahlen.

Der Unterschied zwischen einem erfolgreichen, inspirierenden und einem traumatischen Konkurs
ist nur abhangig von der Kontrolle und der investierten Planung:

- Ein erfolgreicher Pleitier riecht den moéglichen Konkurs, sichert sein Vermoégen und zieht
legal Werte aus der angeschossenen Firma, um sie dann nach ausreichender Verzdgerung
und Zeitgewinn absturzen zu lassen.

- Der typische Pleitier will dagegen auf jeden Fall einen Konkurs vermeiden, steckt weiteres
Vermoégen (Sicherheiten, Burgschaften) in die angeschossene Firma und verliert so
letztendlich alles. Er ist vermdgenslos und muss zudem noch einen Offenbarungseid tber
sich ergehen lassen. Er lasst sich realitdtsfremd hin- und herstossen. Der Pleitier wird von
den Banken und Glaubigern kontrolliert.
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12. Kapitel
Konkursplanung

Ein erfolgreicher kontrollierter Konkurs ist nur mit gezielter Planung, insbesondere einem richtigen
Timing, mdglich:

Wie oben bereits erwahnt, ist es strafbar bei Uberschuldung oder bei drohender oder eingetretener
Zahlungsunfahigkeit, Vermdgenswerte zu retten (gegen Glaubigeranspriche zu sichern, zu
verschieben, unter Preis zu verkaufen etc. (Genaue Details finden Sie im StGB 283). Bei
Verletzung des Gesetzes drohen finf Jahre Gefangnis. Wenn Sie fahrlassig handeln, erwarten Sie
immerhin noch bis zu zwei Jahren (die naturlich zur Bewahrung ausgesetzt werden).

Der Begriff "drohende Zahlungsunfahigkeit" ist natlrlich ziemliches Gummi. Es ist schlieflich
immer moglich, dass man sich nicht "bedroht" fuhlt, und denkt z.B. die Konjunktur wird es schon
wieder richten. Die Frage ist: Wie lange vor dem Konkurs sollen Sie also einen moglichen Konkurs
riechen kdnnen ?

Internationale Banken gehen in der Regel von sechs Monaten aus, sprich: Sechs Monate vor dem
Konkurs sollten Sie bereits splren kdnnen, es geht bergab. Dann darf kein Vermégen mehr auf die
Seite geschafft oder versteckt, auf die Frau oder eine Holding tbertragen, und so dem
Einzugsgebiet Ihrer Glaubiger entzogen werden. Jede Ubertragung innerhalb der sechsmonatigen
Frist gilt als Konkursstraftat.

Liegt der fragliche Zeitpunkt der Vermogensubertragung langer als sechs Monaten und weniger als
zwei Jahren vor dem Konkurs, kommt es auf das zustandige Strafgericht an. Je groRer der
Zeitraum zwischen Vermaogenstransfer und Konkurs, desto besser.

Sie kdnnen daher in der Regel davon ausgehen, dass alle Handlungen zwei Jahre vor einem
Konkurs nicht als illegale Mandver zur Vermdgensabsicherung und Glaubigerschadigung gewertet
werden, sondern vollig legale wirtschaftliche Taktiken sind.

Um kein Missverstandnis aufkommen zu lassen: Sie kbénnen mit lhrem Vermégen machen, was
Sie wollen. Wenn Sie es verschenken wollen, ist das okay, Sie kdnnen es liquidieren, auf
auslandische Firmen Ubertragen, einer gemeinnitzigen Stiftung zu kommen lassen, ausgeben,
verreisen, vertrinken, verspielen, solange kein Konkurs droht.

Ebenso ist es 100% legal und Ihre kaufmannische Pflicht, Ihr Vermégen und |hre Firma so zu
strukturieren, dass die Steuerbelastung so niedrig wie moéglich ausfallt und ein Schaden im Fall
eines Konkurses begrenzt ist.

Um einen Konkurs erfolgreich ohne den Verdacht auf eine Straftat abzuwickeln, spielen Sie auf
Zeit. Vermeiden Sie unbedingt die folgenden Aktivitaten sechs Monate vor dem Konkurs:

1.) Vermeiden Sie Ubertragung von Vermégenswerten (das schlieRt auch den Verkauf von
Vermdgenswerten weit unter Preis ein). Kaufen Sie Werte nur noch im Namen |hrer Frau oder im
Namen einer diskreten, unbelasteten Firma. Lassen Sie frische Einnahmen nur an die neue
unbelastete Firma flieRen.

3.) Vermeiden Sie es, erst jetzt die Kontrolle Ihrer Pleite-Firma auf eine Auslandsholding zu
Ubertragen. Eine anonyme Auslandsholding sollte schon lange |hr einziger Gesellschafter sein. Sie
sind nur der Geschaftsflhrer. Starten Sie statt dessen eine neue unabhangige und unbelastete
Firma, Uber die ab jetzt alle Neukunden abgewickelt werden.

3.) Vermeiden Sie jetzt die Ubertragung von Vermégen ins sichere Ausland. Sichern Sie Ihr
Vermdgen nicht erst ab, wenn Gefahr droht.
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4.) Sichern Sie sich fur den Fall der Falle einen Auslandswohnsitz mit glltiger
Aufenthaltsgenehmigung, z.B. in der Karibik. Das ist bereits flir einige Hundert Mark méglich.

Daraus folgt:

Eine legale Vermdgensabsicherung mit Wirtschaftlicher Immunitat I1asst sich in drei Phasen
zusammenfassen:

GRUNE PHASE:
(mehr als 24 Monate bis zum Konkurs):
Jedes Mandver kann risikolos gefahren werden

GELBE PHASE:

(24 bis 6 Monate vor dem Konkurs):

Manéver sind bereits riskant. Abhangig von Gericht und Rechtsbereich ist eine strafrechtliche
Interpretation méglich.

ROTE PHASE:
(weniger als sechs Monate bis zum Konkurs):
Mandver, die Glaubiger schaden kdnnten, missen vermieden werden.

Da Sie nie wissen kdnnen, wann genau es zu einem Konkurs kommen kann, sollte Vermégen so
schnell wie moglich abgesichert werden. Am Krisenfall bleibt sonst nur das Spiel auf Zeit: Um
strafrechtliche Interpretationen zu vermeiden, muss der Konkurstermin nach einer
Vermogensabsicherung in der Gelben Phase moglichst lange herausgezdgert werden, am besten
so lange bis die Griine Phase erreicht ist.

Solange Sie keinen Meineid ablegen oder Vermdgen innerhalb der kritischen Frist (rote Phase)

verschieben, und so lhre Glaubiger taduschen, kann Ihnen keine Straftat zur Last gelegt werden.
"Schulden haben" ist nichts illegales. Schulden nicht zahlen zu kénnen noch weniger.
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13. Kapitel
Schulden machen

Wenn Sie Schulden nicht zahlen méchten, missen Sie zunachst Schulden machen. Dieses Kapitel
zeigt lhnen, mit welcher Strategie Sie immer und Uberall Darlehen erhalten kénnen. Doch hier
zunachst ein Tipp, wie sich Glaubiger vor Ihnen schiitzen kénnen, oder positiver, wie sie sich als
zukunftiger Glaubiger vor zahlungsunwilligen Schuldner schitzen kdnnen, die einfach nicht zahlen
wollen:

Folgen Sie dem Grundsatz, nie etwas zu verleihen und nur gegen Vorkasse tatig zu werden. Dann
er sparen Sie sich das armselige Dasein eines Glaubigers und eine kostenintensive
Mahnabteilung. Leider ist das nicht immer mdglich, denn einige Geschafte basieren nun mal auf
Lieferantenkrediten, Teilzahlungsvertragen und Darlehen.

Nicht immer sind die pl6tzlichen Schuldner Neukunden. Was passiert, wenn z.B. ein bisher guter
Kunde nach einer grésseren Lieferung nicht mehr zahlen kann/will ? - Wie kénnen Sie ermitteln, ob
ein bisher guter Kunde in finanziellen Schwierigkeiten stecken kénnte ? - Hier einige Warnsignale,
die Schwierigkeiten andeuten:

1.) Die Bestellgewohnheiten @ndern sich plétzlich
(nur noch vereinzelte Bestellungen, oder plétzlich sehr grosse Volumen)

2.) Die Zahlungsweise andert sich plotzlich
(z.B. von Scheck auf Wechsel)

3.) Bitte um Stundung, Zahlungsziele werden (berschritten, Skonti verschenkt
4.) Willkurliche Reklamation eines sonst "pflegeleichten" Kunden
5.) Der Kunde verramscht seine Ware zu Niedrigstpreisen

6.) Die Rechtsform und/oder Bankverbindung andert sich
(erfordert sofort Routineanfrage bei Auskunftei)

7.) Rechnungen enthalten den Aufdruck "Zahlung mit befreiender Wirkung nur an Bank X"
(kénnte bedeuten, dass Firma alle Forderungen als Sicherheiten an Bank abtreten musste)

Da das Gesetz jede Form der Gewalt und Zwang verbietet, bleiben Ihnen legal nur wenig
erfolgreiche Méglichkeiten, Schulden doch noch zu kassieren.

Wie gesehen ist jede Verzdgerung ein Teilgewinn fur den Schuldner. Die einzige Mdglichkeit
schnell zu kassieren, ist es, den Fall so schnell wie moéglich zur Klage zu bringen, um dann mit
dem Urteil in der Hand zu vollstrecken, bevor Vermdgen, in das jetzt noch vollstreckt werden
konnte, verschleiert wird. Sie haben hier maximal sechs Monate Zeit. Nutzen Sie die Rote Phase
Ilhre Schuldners voll aus.

Sie missen daher jedes seiner Mandver (abstreiten, verwirren, versprechen, teilzahlen) einfach
ignorieren, oder parallel zu lhrer Klagevorbereitung laufen lassen. Motto: Soll sich der Schuldner
doch vor Gericht verteidigen. Nicht |hr Bier !

Konkret: Halten Sie streng gesetzlich vorgeschriebene Fristen ein, aber verschenken Sie keine
Zeit. Lassen Sie sich nicht irritieren. Eine zugestellte Mahnung ist rechtswirksam, auch wenn der
Schuldner sie fur eine unbegriindete Unverschamtheit halt, und seitenlange Beschwerdebrief
schreibt. lhr einziges Kriterium muss die gewunschte Zahlung sein. Liegt zum Termin keine
Zahlung vor, erfolgt der nachste Schritt (Mahnung, Klage etc.).
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Ein schmutziger Trick ware es (wird natirlich nicht empfohlen!) Ihren Gegner dazu zu provozieren,
Ihnen einen Scheck zu senden. Ein telefonischer Appetithappen wie "Wenn Sie mir einen Scheck
tber den Betrag senden, selbst wenn er derzeit nicht gedeckt ist, kbnnten wir bereits einen
Zahlungseingang buchen und die Angelegenheit abschliel3en. Sie wiirden sich so ein
Mahnverfahren, die negative Schufa und eine Klage sparen. Wir wiirden den Scheck dann erst
einlésen, wenn Sie die Deckung bestéatigen" funktioniert fast immer, wenn der Schuldner lhre
Zusage nicht auf dem Anrufbeantworter aufnimmt oder Zeugen beibringen kann, die ihre Zusage
beweiskraftig bestatigen.

Selbstverstandlich I16sen Sie den Scheck "versehentlich" sofort ein. "Da hat unser Inkasso leider
einen Fehler gemacht..." Wenn der Scheck gedeckt ist, um so besser. Dann haben Sie Ihr Geld.
Platzt er aber, erhalten Sie einen unangreifbaren Beweis seiner Schuld. Jeder Richter wird Ihnen
sofort alle Turen zu einer Zwangsvollstreckung 6ffnen und wahrscheinlich gleichzeitig ein
Verfahren wegen Scheckbetrug einleiten. Der Schuldner bringt sich so um jede Mdglichkeit einer
glaubhaften Einrede. Um eine Strafanzeige wegen Scheckbetrug abzumildern, wird er in der Regel
versuchen, den falligen Betrag sofort zu beschaffen und zu zahlen.

Noch besser sind Ubrigens internationale Schecks, z.B. ein ungedeckter deutscher Scheck an eine
Firma auf den britischen Kanalinseln:

Die Firma auf den Kanalinseln hat jetzt sofort zwei Inkasso-Mdglichkeiten. Einmal kann sie nach
deutschen Recht eine Anzeige wegen Scheckbetrug einreichen, die allerdings in den meisten
Fallen als "versehentliches Kavaliersdelikt" wieder eingestellt wird, oder nach britischen Recht
vorgehen, nachdem jeder Scheckbetrug eine Straftat ist, und den Tatbestand des Betrugs erfillt -
ungeachtet Motiv und Verschulden, d.h. dem britischen Gericht reicht die Vorlage der
Scheckurkunde als Betrugsbeweis aus, ein "Versehen" gibt es nicht..

Im Angleich des europaischen Strafrechts bleibt dann auch einem deutschen Staatsanwalt oft
keine andere Wahl als auf Strafantrag des britischen Gerichtes gem. StGB 263 (2) tatig zu werden.
Sind die Mahlen der Blrokratie einmal in Bewegung gebracht, ist es auch fir die beliebte Ausrede
"Versehen" in Deutschland endguiltig zu spat. Der Scheckbetriiger hat verspielt: Unabhangig vom
Strafmass ist er nicht nur den Behoérden, sondern auch den Auskunfteien (Schufa etc.) als
internationaler Scheckbetriiger bekannt. Der Betrag ist da erst einmal zweitrangig. Tipp daher:
Zahlen Sie international nie mit ungedecktem Scheck.

So machen Sie richtig Schulden:

Wenn Sie Schulden machen méchten, missen Sie entweder Gber Sicherheiten oder eine gute
Bonitat verfigen. Da Sie keine abgesicherten Vermogenswerte als Sicherheiten fir ein Darlehen
riskieren moéchten, muss die Bonitat stimmen. Wenn |hre personliche Bonitat ruiniert ist, fahren Sie
die folgende Strategie im Namen einer bisher unbelasteten Firma.

Eine tolle Bonitat kbénnen Sie problemlos mit wenig Kapital etablieren, wenn Sie Darlehen
aufnehmen, die Sie Uberhaupt nicht benétigen. Der Darlehensbetrag wird dann bei einer anderen
Bank verzinslich und sicher angelegt (z.B. Festgeld). Aus diesem Guthaben werden fallige Zinsen
und Tilgung des Darlehens puinktlich und korrekt gezahlt.

Die Zinsdifferenz zwischen der Anlage (ca. 1 - 2% unter dem Darlehenzins) und dem Darlehen
wird Uber Ersparnisse oder kurzfristig aus dem Darlehensbetrag finanziert. Wichtig ist, dass das
Darlehen in der Schufa gefiihrt wird und jede plnktliche Zinszahlung und Tilgung vermerkt werden.

Da jede Tilgungsrate und Zinszahlung pulnktlich erfolgt, sichern Sie sich so eine erstklassige
Referenz fir weitere Darlehen. Je mehr Darlehen Sie entsprechend abwickeln, desto besser wird
lhre Auskunft.

Sie sichern sich so eine Top-Bonitat ("hat auch Grobetrdge immer plinktlich gezahlt"), die nach
einiger Zeit genutzt werden kann, sich bei Bedarf tber den freien Kapitalmarkt (z.B. Anzeigen in
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der Wirtschaftspresse) zu finanzieren.

Ihr Vorteil: Am freien, oder auch grauen Finanzmarkt treiben sich gewdhnlich nur Finanzleichen mit
kaputter Schufa und ohne Bonitat herum. Wenn Sie mit Ihrer 1a Schufa diskrete Beteiligungen
anbieten oder Darlehen gegen Wechsel suchen, sind Sie immer erste Wahl. Uber die so
gewonnene Liquiditadt kann dann auch das o.a. Banksaldo getilgt werden.

Ihre erstklassige Bonitat hilft auch bei der Beantragung von Bankdarlehen. Einen grof3en Image-
Vorteil sichern Sie sich, wenn Sie sich vor dem Darlehenantrag |hr unternehmerisches "Dream-
Team" zusammenstellen, also nur mit internationalen Topanwalten, Top-Steuerberatern und Top-
Wirtschaftsprufern (z.B. Ernst & Young, Price Waterhouse Coopers, Deloitte & Touche etc.)
zusammenarbeiten und sich beraten lassen. Die mdgen zwar anfangs ein wenig teurer erscheinen
als ein lokales Talent, machen sich aber tGber erstklassige weltweite Kontakte und ein Topimage
sofort bezahlt.

Bedenken Sie bitte: Ein Bankmanager muss das Darlehen gegentiber seinen Vorgesetzten/
Aktionaren etc. verantworten konnen. "Stimmen die Unterlagen" und kann er auf lhre Top-
"Kooperationspartner" und deren "positive Bewertung des Projektes" verweisen, ist das Problem
bereits geldst. Auch unterstreicht Ihr Dream-Team die Ernsthaftigkeit Ihres Vorhabens.

Die Vergabe von Subventionen, Staatsblrgschaften, Staatsauftragen etc. wird immer von
Blrokraten mit Birokratengehirn entschieden. Sind Sie auf 6ffentliche Gelder und Auftrage
angewiesen, durfen Sie nicht darauf verzichten, sich aktive und abgelegte Politiker, MdBs und
andere Wurdentrager fur Ihren Vorstand zu mieten. Diese Grof3en sind fur ab Euro 10.000 p.a. das
Stlick erhaltlich. Solange Sie sicherstellen, dass sie keine Entscheidungsmacht erhalten und nur
reprasentieren, kann nicht viel passieren. Sie gehen kein finanzielles Risiko ein, sichern sich aber
einen groRen politischen Pull (Einfluss) bei der Vergabe von Subventionsmittel und
Staatsauftragen.

Sie kassieren und so schlief3t sich der Kreis. Viel Erfolg!
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